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.

CONTRATO No. CO1.PCCNTR.2184705 DE 2021

NOMBRE DEL CONTRATISTA: Oscar Andrés Lépez Valencia

IDENTIFICACION DEL CONTRATISTA: C.C. 4.613. 272 de Popayan

OBJETO DEL CONTRATO Prestar los servicios personales de cardcter temporal, para orientar
formacion profesional integral de manera virtual a distancia, en el programa de titulada virtual,
conforme a las necesidades del centro de comercio y servicios - SENA Regional Cauca. Para el area
de: Negociacién internacional. PLAZO 10 MESES Y 17 DIAS - VALOR MENSUAL $3.510.000

OBLIGACIONES DEL CONTRATISTA: : 1) Acatar la Constitucidn Politica, la Ley, los principios de la
contratacion estatal y las demas normas concordantes y complementarias; 2) Responder por el
adecuado y oportuno cumplimiento de las obligaciones contraidas del contrato (Electrénico o
fisico) ; 3) Participar en las reuniones que para la ejecucién del contrato sean convocadas; 4)
Entregar periddicamente y al finalizar el contrato o cuando el supervisor lo solicite, todos los
documentos y archivos (fisicos y electrénicos) a su cargo y que se produzcan en ejecucion de sus
obligaciones, debidamente inventariados conforme a las normas y procedimientos que establezca
el Archivo General de la Nacién y de acuerdo con el formato GD-F-004 Formato Unico de
Inventario Documental; 5) Entregar a la finalizacion del plazo de ejecucion o del vinculo
contractual o cuando el supervisor del contrato lo solicite, los bienes devolutivos que le hayan sido
asignados para el cumplimiento del objeto del contrato; 6) Utilizar en debida forma las claves
asignadas para el ingreso a los sistemas de informacion y gestion del SENA requeridos para la
ejecucién del contrato y al finalizar el mismo, informar para su desactivacién, garantizando la
seguridad y reserva de la informacion conocida por egtos u otros medios durante la ejecucion; 7)
Colaborar en la elaboracién de respuestas y suministro de informacion requerida por las
autoridades y organismos de control del Estado Colombiano, en relacién con la ejecucién del
contrato y de los asuntos relacionados con el mismo; 8) Solicitar autorizacion escrita del SENA para
utilizar el nombre, emblema o sello oficial con fines publicitarios o ajenos a los establecidos en los
lineamientos de la Entidad; 9) Cumplir con las normas de bioseguridad y reglamentos e
instrucciones del Sistema de Gestion de la Seguridad y Salud en el Trabajo del SENA, segun la
normatividad vigente; 10) Entregar el examen médico preocupacional al Grupo de Seguridad y
Salud en el Trabajo de la Direccion General y/o sus homdlogos en los Centros de Formacion y
Direcciones Regionales de acuerdo con el profesiograma, el objeto a desarrollar y dentro de los
plazos establecidos legalmente. (Decreto 723 de 2013 art. 18); 11) Adjuntar el certificado de
aprobacion de los conocimientos bdsicos del Subsistema de Gestion de Seguridad y Salud en el
Trabajo, para el primer pago de los honorarios; 12) Mantener actualizados los sistemas de
informacion sobre los cuales se le haya asignado usuario y contrasefia durante la ejecucion del
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contrato y entregar al supervisor las evidencias del estado en que se encuentre, en los informes de
ejecucion contractual parcial o final; 13) Realizar los pagos al SISS (salud, pension y riesgos
laborales) de acuerdo con la normatividad vigente, aportando los soportes de pago los cuales
deben ser validados para constatar que en efecto el pago de la planilla haya sido recibido por la
entidad correspondiente y en caso de incumplimiento total o parcial, responder por las
consecuencias y sanciones que disponga la ley; 14) No subcontratar las actividades propias del
objeto contractual, salvo, que dentro del desarrollo de la propuesta se haya previsto disponer de
recurso humano, para lo cual debera tener en cuenta que no podra vincular menores de edad,
dando aplicacidn a la Resolucion No. 1677 de 2008 del Ministerio de Proteccion Social y los Pactos,
Convenios y Convenciones Internacionales ratificados por Colombia, sobre los derechos de los
nifos; 15) En caso de que proceda el registro y asignacion de una firma digital, usarla dentro de los
limites impuestos por el objeto y las obligaciones del contrato (Electrénico o fisico) y en todo caso
con la debida autorizacion de quien corresponda; 16) Desplazarse dentro y fuera del territorio
nacional cuando sea requerido para el cumplimiento de las obligaciones contractuales y legalizar
las ordenes de viaje de acuerdo con los términos y lineamientos del SENA una vez culminado el
desplazamiento; 17) Guardar reserva de la informacidn asociada al objeto contractual que repose
en bases de datos, sistemas de gestion, aplicativos, archivos magnéticos, respecto de los cuales se
le haya concedido acceso mediante cédigos, claves o contrasefias, respondiendo penal, civil y
administrativamente por su adulteracion, pérdida, consulta, uso o acceso no autorizado o
fraudulento, durante el plazo de ejecucidon del contrato y dos (2) afios mds, conforme a las
disposiciones contenidas en la Ley 1266 de 2008, la Ley 1581 de 2012, la Ley 1273 de 2009 y las
demads que las complementen, sustituyan o modifiquen; 18) En cumplimiento de lo dispuesto en el
pardgrafo 1° del articulo 23 de la Ley 1150 de 2007, del articulo 6 de la Ley 1562 de 2012 y del
Decreto 1273 de 2018 el contratista dehera acreditar que se encuentra al dia en el pago mensual
de los aportes del Sistema de Seguridad Social Integral, estos pagos podran acreditarse mes
vencido y Unicamente por el sistema pila o de planilla asistida o el que determine el Ministerio del
Trabajo. Cuando corresponda el contratista también debe acreditar el pago oportuno de los
aportes al SENA, ICBF y Cajas de Compensacion Familiar. 19) El contratista deberd cumplir con los
protocolos de bioseguridad para mitigar, controlar y realizar el adecuado manejo de la pandemia
generada por el nuevo coronavirus COVID 19 (SARS-coV-2), de acuerdo con los lineamientos y
medidas tomadas por el gobierno nacional, por las autoridades departamentales, municipales,
distritales e institucionales. 20) Las demas que sean necesarias para el cabal cumplimiento del
objeto contractual.

LUGAR DE EJECUCION: El lugar de ejecucion del presente contrato serd en el Departamento del

Cauca.

PLAZO DE EJECUCION: Hasta el 12/17/2021, sin exceder la presente vigencia presupuestal y
empezara a contarse a partir del cumplimiento de los requisitos de perfeccionamiento y ejecucion
indicados en el contrato

FECHA DE INICIACION CONTRATO: 02 DE 02 DE 2021
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{Dia) (Mes) (Afa)
FECHA DE TERMINACION DEL CONTRATO: 12 DE 12 DE 2021
|Dia) (Mes) (Afo)

VIGENCIA DEL CONTRATO: Hasta el 12/22/2021, sin exceder la presente vigencia presupuestal y
empezara a contarse a partir del cumplimiento de los requisitos de perfeccionamiento y ejecucién

indicados en el contrato

(Indicar plazo incluidos fos meses que tiene para liquider segun cldusula del contrato)

VALOR DEL CONTRATO:

El valor total del presente contrato es maximo de (37674000) Esta suma sera pagada por el SENA al
contratista de la siguiente manera: a} (A) Diez pagos iguales, por valor de tres millones quinientos diez
mil pesos ($3.510.000) COP incluido IVA, por los meses de febrero a noviembre de 2021. C}) Un dltimo
pago, por valor de Dos Quinientos Setenta y cuatro mil pesos ($2.574.000) COP incluido IVA, por el mes
de diciembre de 2021.). C

(Discrimingr su valor inicial, incluidas las adiciones una a una)

SUPERVISOR: Ada Lorena Cerén Rosero

(Escriba el nombre e identificacién del superviser del contrato)

IDENTIFICACION DEL SUPERVISOR: C.C. 27.276.847

(tipo de identificacién: indicar si es cedula de ciudadania, de extranjeria o el que le correspanda, mas el nimero de identificacién)

SUSPENSIONES Y AMPLIACIONES DE SUSPENSION: SI NO_X

ACTAS No. TIEMPO CAUSALES
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BALANCE FINANCIERO:

Valor total del contrato $37.674.000
Valor ejecutado $37.674.000
Saldo pendiente a cancelar al contratista SO
Saldo a liberar S0

PRO DU CTOS O ACT“” DADES E., ECUTADAS (.rr.!dicar de forma concisa y clora que trabajos ejecuto, ej: reaiizo 200 liguidaciones con éxito, o realizo

50 contratos, editor la pdgino web de jg entidad, etc.)

1. Conformacion equipo técnico de registro calificado y apoyo a la visita de pares Centro de
Comercio y Servicios SENA Regional Cauca, Tecndlogo en procesos para la comercializacidn

internacional junio 2021

Total aprendices
Nombre del
No. Ficha Municipio
programa | matriculados | Cancelados Retiro
Voluntario
Lider de
fichay '
Tecndlogo
orientacién Popayan —
en
2. de 25 Modalidad
negociacion
formacién virtual
internacional
profesional
1966715

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS
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R1: 22919 - RECOPILAR LA INFORMACION SOBRE COMPORTAMIENTO, RELACIONES DE
CAUSALIDAD, TAMANO DE MUESTRA SON RECOPILADAS PARA BASE DE DATOS DE POBLACION
POR EDADES, MAPAS, PLANOS, FOTOGRAFIAS DEFINIENDO EL SEGMENTO OBJETIVO, DIVIDIENDO
LOS PAISES EN GRUPOS HOMOGENEOS CON EL FIN DE QUE LAS ESTRATEGIAS DEFINIDAS SEAN
VALIDAS EN DISTINTOS PAISES POR LAS SIMILITUDES ECONOMICAS Y CULTURALES, GEOGRAFICAS,
CLIMAS, COSTUMBRES, RELIGION,

R2: 22920 - REALIZAR LA SEGMENTACION A PARTIR DE CARACTERISTICAS PSICOGRAFICAS,
DEMOGRAFICAS, CULTURALES, GEOGRAFICAS, PSICOLOGICOS Y SOCIOECONOMICAS DE CADA
ESTRATO SOCIAL COMBINANDO LAS VARIABLES PARA PRODUCIR EL NIVEL DE ACEPTACION DE UN
PRODUCTO O SERVICIO, IDENTIFICANDO EL SEGMENTO DE MERCADO CON BASE EN

R3: 22921 - SELECCIONAR LOS CRITERIOS DE SEGMENTACION DEPENDIENDO SI SE TRATA DE
SEGMENTACION DE CLIENTES DE CONSUMO O SEGMENTACION DE CLIENTES DE INVERSION
TENIENDO EN CUENTA NORMAS NACIONALES E INTERNACIONALES, DETERMINANDO EL
POTENCIAL DE EXPORTACION, LAS DIMENSIONES Y CARACTERISTICA DE LA DEMANDA Y LOS
CANALES DE

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 3384 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES
DEL MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA.

R1: 22934 - INFORMAR A LOS CLIENTES LA DISPONIBILIDAD DE PRODUCTO Y CONDICIONES DE
ENTREGA A« TRAVES DEL SISTEMA DE COMUNICACION ESTABLECIDA, INFORMANDO SOBRE
GARANTIAS Y SERVICIO POST VENTA APLICADOS DE ACUERDO CON LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS
ADQUIRIDOS, CON BASE EN LA POLITICA DE SERVICIO ESTABLECIDAS POR LA ORGANIZACION.

R2: 22935 - OBSERVAR EL PROCESQO DE ACUERDO CON LA ESTRATEGIA UTILIZADA, APOYANDO LA
PRESENTACION DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS GON EL USO DE CATALOGOS, MUESTRAS,
DEGUSTACIONES, EXHIBICION REFORZANDO LA INFORMACION SOBRE *LOS PRODUCTOS Y
SERVICIOS CON DEMOSTRACIONES, ARGUMENTO.S SOBRE BENEFICIOS Y CARACTERISTICAS
RELACIONADAS CON CALIDAD, PRECIO, NECESIDADES A SATISFACER TENIENDO EN CUENTA LA
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POLITICAS ESTABLECIDAS POR LA ORGANIZACION.

R3: 22936 - PRESENTAR LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS CON EL APOYO DE MANUALES,
PROGRAMAS O NAVEGADORES CON GRAFICOS Y ANIMACIONES, PRESENTANDO INFORMACION
SOBRE PRODUCTOS O SERVICIOS RESPALDADA CON LA CERTIFICACION DEL PRODUCTOR,
CARACTERISTICAS DISTINTIVAS A PARTIR DE EXCLUSIVIDAD E INNOVACION TENIENDO EN CUENTA
LOS OBJETIVOS DE LA ORGANIZACION.

Total aprendices
Nombre del
No. Ficha Municipio
programa Matriculados | Cancelados Retiro
Voluntario
QOrientacion
d Tecndlogo
€ Popayan -
2 en
3. formacion o 21 Modalidad
profesional HEkReacion virtual
internacional
2143002

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

R1: 22919 - RECOPILAR LA INFORMACION SOBRE COMPORTAMIENTO, RELACIONES DE
CAUSALIDAD, TAMANO DE MUESTRA SON RECOPILADAS PARA BASE DE DATOS DE POBLACION
POR EDADES, MAPAS, PLANOS, FOTOGRAFIAS DEFINIENDO EL SEGMENTO OBJETIVO, DIVIDIENDO
LOS PAISES EN GRUPOS HOMOGENEOS CON EL FIN DE QUE LAS ESTRATEGIAS DEFINIDAS SEAN
VALIDAS EN DISTINTOS PAISES POR LAS SIMILITUDES ECONOMICAS Y CULTURALES, GEOGRAFICAS,
| CLIMAS, COSTUMBRES, RELIGION,

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2782 - COORDINAR EL TRANSPORTE SEGUN MEDIOS Y MODOS.
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R1: 22944 - DEFINIR LAS RUTAS SEGUN LOS CANALES DE DISTRIBUCION, LAS FABRICAS Y CLIENTES
DE ACUERDO A LAS NORMAS DE TRANSPORTE NACIONAL E INTERNACIONAL, PARA
IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES TENIENDO EN CUENTA LOS INCOTERMS, SEGUN LA RUTA Y
MODO DE TRANSPORTE UTILIZADO EN LAS IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES DE ACUERDO CON
LAS NORMAS LEGALES NACIONALES E INTERNACIONALES AJUSTADAS A LAS NECESIDADES DE LA
ORGANIZACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 210101008 - COSTEAR LA CADENA DE APROVISIONAMIENTO

R1: 22933 - EVALUAR LOS COSTOS LOGISTICOS POR UNIDADES DE PROCESO QUE INTERVIENEN

Total aprendices
Nombre del
No. Ficha Municipio
programa | Matriculados | Cancelados Retiro
Voluntario
Lider de
fichay
Tecndlogo
arientacién Popayan -
en
4, de 42 0 0 Modalidad
negociacion
formacion virtual
internacional
profesional
2176009

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2782 - COORDINAR EL TRANSPORTE SEGUN MEDIOS Y MODOS

R1: 22941 - SOPORTAR LAS RUTAS ASIGNADAS PARA EL TRANSPORTE DE CARGA Y
REGLAMENTADAS CON LOS MAPAS RESPECTIVOS DE V‘I'AS Y RECORRIDOS TENIENDO EN CUENTA
LAS NORMAS NACIONALES E INTERNACIONALES VIGENTES ELABORANDO LAS RUTAS PARA CADA
FASE DE TRANSPORTE DE DESTINO A DESTINO, SIMULANDO Y VERIFICANDO EL CUMPLIMIENTO
DE LOS PARAMETROS ESTABLECIDOS EN LA RUTA, DE ACUERDO CON LAS NORMAS LEGALES
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VIGENTES Y LAS POLITICAS TRAZADAS POR LA EMPRESA.

R2: 22942 - ASIGNAR LAS RUTAS DE TRANSPORTE SEGUN LAS VIAS ASIGNADAS PARA LA
MOVILIZACION DE LA CARGA TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS LEGALES NACIONALES E
INTERNACIONALES VIGENTES DE IMPORTACION Y EXPORTACION, DETERMINANDO LAS RUTAS DE
TRANSPORTE ELABORADAS SEGUN LAS ViAS ASIGNADAS PARA LA MOVILIZACION DE LA CARGA DE
IMPORTACION Y EXPORTACION, DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS FIJADOS POR LA EMPRESA.

R3: 22943 - ELABORAR LAS RUTAS DE TRANSPORTE TENIENDO EN CUENTA LA NATURALEZA DE
LOS OBJETOS O ELEMENTOS QUE SE VAN A TRANSPORTAR, INFRAESTRUCTURA, EL ORIGEN,
DESTINQ, TIEMPO, DISTANCIA Y RECORRIDO FIJANDO TIEMPOS EN EL RUTEO, ELABORANDO EL
PLAN DE RUTA CRITICA CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO, DE ACUERDO CON EL
CLIMA, LA SEGURIDAD AEREA, MARITIMA, TERRESTRE, FLUVIAL INFRAESTRUCTURA DE BASADO
EN LAS NORMAS LEGALES VIGENTES Y LAS POLITICAS ESTABLECIDAS POR LA ORGANIZACION.

R4: 22944 - DEFINIR LAS RUTAS SEGUN LOS CANALES DE DISTRIBUCION, LAS FABRICAS Y CLIENTES
DE ACUERDO A LAS NORMAS DE TRANSPORTE NACIONAL E INTERNACIONAL, PARA
IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES TENIENDO EN CUENTA LOS INCOTERMS, SEGUN LA RUTA Y
MODO DE TRANSPORTE UTILIZADO EN LAS IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES DE ACUERDO CON
LAS NORMAS LEGALES NACIONALES E INTERNACIONALES AJUSTADAS A LAS NECESIDADES DE LA
ORGANIZACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2764 - COSTEAR LA CADENA DE APROVISIONAMIENTO,
DISTRIBUCION Y TRANSPORTE DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS DEL PLAN
LOGISTICO.

R1: 22932 - ANALIZAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO FINANCIERO INTERNACIONAL PARA
TOMAR DECISIONES FRENTE A LA IMPORTACION Y EXPORTACION A PARTIR DE LA SIMULACION DE
LA OPERACION TENIENDO EN CUENTA EL COMPORTAMIENTO DE DIVISAS A MEDIANO Y LARGO
PLAZO.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR
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DEL MERCADOQ, IDIOSINCRASIA, CULTURA Y NECESIDAD DE LOS CLIENTES.

R1: 22926 - ESTABLECER LOS ESTANDARES DEL CANAL DE DISTRIBUCION TENIENDO EN CUENTA

LAS NORMAS LEGALES, EL NUMERO DE PEDIDOS, CANTIDAD DE UNIDADES COMPRADAS,
VENDIDAS Y DEVUELTAS, POR CADA CANAL EN UN TIEMPO DETERMINADO DE ACUERDO CON LAS
CARACTERISTICAS DE LOS PRODUCTOS Y/O SERVICIOS, LA TECNOLOGIA, TIPO DE EMPAQUES,
PRECIO, FLETES SEGUN LAS POLITICAS IMPLEMENTADAS POR LA ORGANIZACION.

R2: 22927 - SELECCIONAR LOS CANALES TENIENDO EN CUENTA LA NATURALEZA DEL PRODUCTO Y
EL SEGMENTO DEL MERCADO, LAS VARIABLES EVALUADAS EN CADA CANAL ANALIZANDO EL
MERCADO, TAMANO, VOLUMEN, VENTA, COBERTURA Y CAPACIDAD FINANCIERA SIGUIENDO
PROCEDIMIENTOS EN LA REVISION DEL INFORME DE ACUERDO CON LA MEZCLA DE PRODUCTOS Y
LAS POLITICAS DE LA ORGANIZACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 3375 - DETERMINAR OPORTUNIDADES DE MERCADO DE
ACUERDO CON LAS TENDENCIAS DEL ENTORNO Y LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

R1: 22892 - APLICAR LAS TECNICAS, METODOS Y PROCEDIMIENTOS DE EVALUACION DE IDEAS EN
EL PROCESO DE SELECCION, DE ACUERDO CON LAS NECESIDADES DEL MERCADO EN RELACION
CON EL USO Y BENEFICIO DEL PRODUCTO, APLICANDO TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS EXISTENTES
QUE ESTEN DE ACUERDO CON LAS POLITICAS, NECESIDADES Y OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

R2: 22893 - ESTUDIAR EL NIVEL DE DESARROLLO, LA TENDENCIA DE CRECIMIENTO Y LOS POSIBLES
TRATADOS INTERNACIONALES CON OTROS MERCADOS, REGIONES O PAISES, PREVIAMENTE
SELECCIONADOS ANALIZANDO LAS CARACTERISTICAS ECONOMICAS, DE ESTABILIDAD POLITICA,
COMPORTAMIENTO LEGAL Y CULTURAL, ANTES DE DETERMINAR LA POSIBILIDAD DE INGRESO Y
DEFINIR EL AMBIENTE DE UN MERCADO QUE SE AJUSTE A LAS POLITICAS Y OBJETIVOS DE LA
ORGANIZACION.

R3: 22894 - EVALUAR LAS IDEAS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS FRENTE A LAS NECESIDADES Y |

REQUERIMIENTOS ESTABLECIDOS EN EL ESTUDIO DE MERCADO, TENIENDO EN CUENTA LAS
NECESIDADES, REQUERIMIENTOS, AJUSTANDO LAS IDEAS A LOS MERCADOS A PARTIR DEL
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ANALISIS DE LAS VARIABLES DEL ENTORNO Y LAS BARRERAS DE ENTRADA TARIFARIAS Y NO
TARIFARIAS, QUE SE AJUSTEN A LAS NECESIDADES Y POLITICAS DE LA ORGANIZACION.

R4: 22895 - SELECCIONAR LAS IDEAS DE PRODUCTOS O SERVICIOS TENIENDO EN CUENTA LA
DISPONIBILIDAD ECONOMICA Y TECNOLOGICA QUE RESPONDEN A LAS NECESIDADES DEL
MERCADO EN RELACION CON EL USO Y BENEFICIO DEL PRODUCTO, A PARTIR DE LA CAPACIDAD
PRODUCTIVA Y OBJETIVOS TRAZADOS PCOR LA EMPRESA.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2772 - DILIGENCIAR LOS DOCUMENTOS SEGUN NORMAS Y
PROCEDIMIENTOS ESTABLECIDOS A NIVEL INTERNQ Y EXTERNO.

R1: 22938 - ANALIZAR LA DOCUMENTACION PRESENTADA Y REQUERIDA POR LOS POSIBLES
PROVEEDORES Y CLIENTES PARA LAS IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES EVALUADA DE ACUERDO
CON LAS NORMAS LEGALES VIGENTES VERIFICANDO QUE LOS DOCUMENTOS REQUERIDOS SE
AJUSTEN A LAS NORMAS LEGALES NACIONALES E INTERNACIONALES VIGENTES Y A LOS PROCESOS
Y REQUISITOS EXIGIDOS POR LA EMPRESA.

R2: 22939 - REVISAR QUE EL CERTIFICADO DE CONSTITUCION Y GERENCIA CUMPLE CON LOS
REQUISITOS COMERCIALES Y LEGALES, EVALUANDO LOS ANTECEDENTES COMERCIALES
CERTIFICADOS PARA LA SELECCION DEL PROVEEDOR TENIENDO EN CUENTA LAS REFERENCIAS
COMERCIALES SOLICITADAS DETERMINANDO QUE LOS PRODUCTOS CUMPLAN CON LOS
REQUISITOS SANITARIO, FITOSANITARIOS, AMBIENTALES Y DE CALIDAD, DE ACUERDO CON LA
NORMAS LEGALES VIGENTES, PARA LA SELECCION DE PROVEEDORES EXIGIDOS POR LA EMPRESA.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2789 - EFECTUAR LAS TRANSACCIONES COMERCIALES DE
ACUERDO A LAS REQUISICIONES COMERCIALES SEGUN ACUERDOS ENTRE LAS PARTES.

R1: 22954 - ANALIZAR LOS TERMINOS DE NEGOCIACION INTERNACIONAL DEPENDIENDO DE LAS
CLAUSULAS ESTABLECIDAS POR LA CAMARA DE CQMERCI-O INTERNACIONAL, LOS TERMINOS

CONTRACTUALES ACORDADOS POR EL COMPRADOR Y VENDEDOR, ANALIZANDO LOS FLETES, |

SEGUROS Y SERVICIOS PORTUARIOS Y ADUANEROS DE ACUERDO CON LAS NORMAS LEGALES
NACIONALES E INTERNACIONALES CON BASE EN LAS POLITICAS Y NECESIDADES DE LA
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ORGANIZACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA:3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

R1: 22896 - DETERMINAR LOS INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE ACUERDO CON LOS
PLANES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA EL CUMPLIMIENTO DE METAS LOGRADAS EN UN
PERIODO DE TIEMPO CON BASE EN LOS OBJETIVOS FIJADOS POR LA ORGANIZACION.

R2: 22897 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL COMPORTAMIENTO DEL
CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE
ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICAS Y DE
PLANEACION DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS FIJADOS POR LA EMPRESA.

R3: 22898 - DISENAR LAS ESTRATEGIAS DE ACUERDO CON EL PLAN DE MERCADEO TENIENDO EN
CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION
DE VENTAS Y LAS METAS FIJADAS POR LA ORGANIZACION.

R4: 22899 - DEFINIR EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA DATOS Y
ESTADISTICAS DE GESTION Y EL COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, REALIZANDO UN
DIAGNOSTICO DE MERCADOS QUE IDENTIFIQUE OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS UTILIZANDO
SOFTWARE ESPECIALIZADO EN PROYECCIONES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA LAS
POLITICAS DE LA EMPRESA.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA:3390 - PROCESAR LA INFORMACION RECOLECTADA DE ACUERDO
CON LOS MANUALES DE MANEJOS DE INFORMACION.

R1: 22922 - PROCESAR EL CONJUNTO DE DATOS CON EL APOYO DE TECNOLOGIAS DE LA
INFORMACION TENIENDO EN CUENTA LA AMPLITUD, PROFUNDIDAD DE CONTENIDOS,EL
PROBLEMA Y OBJETIVOS DE INVESTIGACION SEGUN EL PLAN ESQUEMA BASICO DE PUBLICACION
DE RESULTADOS.

R2: 22923 - ANALIZAR LA INFORMACION A PARTIR DEL DESARROLLO DE ELEMENTOS DE LOGICA
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A SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENA
INFORME FINAL DE SUPERVISION
CONTRATACION DE PRESTACION DE SERVICIOS PERSONALES

MATEMATICA Y LA APLICACION DE METODOS DE INFERENCIA ESTADISTICA PARA PROYECTAR LOS
DATOS CUANTITATIVOS SEGUN TECNICAS PROYECTIVAS.

R3: 22924 - REGISTRAR LA INFORMACION APOYADO POR TECNOLOGIAS DE INFORMACION |

APLICANDO EL INGLES AL MANEJO INFORMATICO DE DATOS DENTRO DEL TIEMPO ESTABLECIDO
SEGUN EL PLAN DE INVESTIGACION Y LOS RESULTADOS OBTENIDOS.

!

R4: 22925 - CLASIFICAR LOS DATOS OBTENIDOS MEDIANTE LA ASIGNACION DE NUMEROS DE
FORMULARIOS DE ESTUDIO Y CODIGOS SEGUN RESPUESTA DE LOS DIFERENTES ITEMS DE
ACUERDO CON LAS VARIABLES Y PARAMETROS REQUERIDOS EN LA INVESTIGACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 1 - PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO, CON
LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

R1: 38398 - RECONOCER EL ROL DE LOS PARTICIPANTES EN EL PROCESO FORMATIVO, EL PAPEL DE
LOS AMBIENTES DE APRENDIZAJE Y LA METODOLOGIA DE FORMACION, DE ACUERDO CON LA
DINAMICA ORGANIZACIONAL DEL SENA

R2: 38400 - GESTIONAR LA INFORMACION DE ACUERDO CON LOS PROCEDIMIENTOS
ESTABLECIDOS Y CON LAS TECNOLOGIAS DE LA INFORMACION Y LA COMUNICACION DISPONIBLES.

R3: 38403 - REDIMENSIONAR PERMANENTEMENTE SU PROYECTO DE VIDA DE ACUERDO CON LAS
CIRCUNSTANCIAS DEL CONTEXTO Y CON VISION PROSPECTIVA.

R4: 38404 - CONCERTAR ALTERNATIVAS Y ACCIONES DE FORMACION PARA EL DESARROLLO DE
LAS COMPETENCIAS DEL PROGRAMA FORMACION, CON BASE EN LA POLITICA INSTITUCIONAL.

R5: 38406 - IDENTIFICAR LAS OPORTUNIDADES QUE EL SENA OFRECE EN EL MARCO DE LA
FORMACION PROFESIONAL DE ACUERDO CON EL CONTEXTO NACIONAL E INTERNACIONAL.

R6: 38408 - ASUMIR LOS DEBERES Y DERECHOS CON BASE EN LAS LEYES Y LA NORMATIVA
INSTITUCIONAL EN EL MARCO DE SU PROYECTO DE VIDA.

R7: 38411 - ASUMIR ACTITUDES CRITICAS , ARGUMENTATIVAS Y PROPOSITIVAS EN FUNCION DE

|
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;A SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENA
INFORME FINAL DE SUPERVISION
CONTRATACION DE PRESTACION DE SERVICIOS PERSONALES

LA RESOLUCION DE PROBLEMAS DE CARACTER PRODUCTIVO Y SOCIAL.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

R1: 22919 - RECOPILAR LA INFORMACION SOBRE COMPORTAMIENTO, RELACIONES DE
CAUSALIDAD, TAMANO DE MUESTRA SON RECOPILADAS PARA BASE DE DATOS DE POBLACION
POR EDADES, MAPAS, PLANOS, FOTOGRAFIAS DEFINIENDO EL SEGMENTO OBJETIVO, DIVIDIENDO
LOS PAISES EN GRUPOS HOMOGENEQS CON EL FIN DE QUE LAS ESTRATEGIAS DEFINIDAS SEAN
VALIDAS EN DISTINTOS PAISES POR LAS SIMILITUDES ECONOMICAS Y CULTURALES, GEOGRAFICAS,
CLIMAS, COSTUMBRES, RELIGION, TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS LEGALES PARA VENDER
LOS PRODUCTOS EN EL MERCADO INTERNACIONAL DE ACUERDO CON LOS OBIETIVOS
PROPUESTOS POR LA ORGANIZACION.

R2: 22920 - REALIZAR LA SEGMENTACION A PARTIR DE CARACTERISTICAS PSICOGRAFICAS,
DEMOGRAFICAS, CULTURALES, GEOGRAFICAS, PSICOLOGICOS Y SOCIOECONOMICAS DE CADA
ESTRATO SOCIAL COMBINANDO LAS VARIABLES PARA PRODUCIR EL NIVEL DE ACEPTACION DE UN
PRODUCTO O SERVICIO, IDENTIFICANDO EL SEGMENTO DE MERCADO CON BASE EN
CARACTERISTICAS, INTERESES, PREFERENCIAS Y OPINIONES DE LA POBLACION A LA QUE SE DESEA
LLEGAR CON EL PRODUCTO O SERVICIO A MERCADEAR BASADO EN LAS POLITICAS ESTABLECIDAS
POR LA ORGANIZACION.

R3: 22921 - SELECCIONAR LOS CRITERIOS DE:SEGMENTACION DEPENDIENDO S| SE TRATA DE
SEGMENTACION DE CLIENTES DE CONSUMO O SEGMENTACION DE CLIENTES DE INVERSION
TENIENDO EN CUENTA NORMAS NACIONALES E INTERNACIONALES, DETERMINANDO EL

POTENCIAL DE EXPORTACION, LAS DIMENSIONES Y CARACTERISTICA DE LA DEMANDA Y LOS |

CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LAS NORMAS LEGALES, SON DETERMINADOS PARA
SEGMENTAR EL MERCADO Y EL POTENCIAL DE COMPRADORES DE LOS PRODUCTQOS O SERVICIOS
DE ACUERDO CON LA MISION Y VISION DE LA EMPRESA.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2777 - 2785 - CONTROLAR LOS PROCESOS DE IMPORTACION Y
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INFORME FINAL DE SUPERVISION
CONTRATACION DE PRESTACION DE SERVICIOS PERSONALES

:t EXPORTACION SEGUN NORMATIVIDAD VIGENTE Y ACUERDOS ENTRE LAS PARTES.
l

CABO EL PROCESO DE IMPORTACION Y EXPORTACION DE ACUERDO CON LAS NORMAS LEGALES
REGISTRANDO LOS DOCUMENTOS ANTE LOS ORGANISMOS COMPETENTES CONFORME A LAS
POLITICAS COMERCIALES, TRIBUTARIAS, ADUANERAS Y DE COMERCIO INTERNACIONAL VIGENTES
PARA LLEVAR A CABO LOS CONTROLES DE LAS IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES
CONCORDANTES CON LA POLITICA DE LA EMPRESA.

R1: 22948 - ENTREGAR LOS DOCUMENTOS DE EMBARQUE AL AGENTE ADUANERO PARA LLEVAR A

R2: 22950 - CUBRIR LOS CONTRATOS DE COMPRAVENTA EN LAS OPERACIONES DE LOS RIESGOS
JURIDICOS DEL COMERCIO INTERNACIONAL TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS LEGALES
VIGENTES OBTENIENDO LOS VISTOS BUENOS O PERMISOS PREVIOS PARA LOS PRODUCTOS QUE
REQUIEREN ANTE LOS ORGANISMOS RESPECTIVOS CON BASE EN LAS NORMAS LEGALES DE
COMERCIO INTERNACIONAL VIGENTES DE ACUERDO CON LAS POLITICAS DE LA EMPRESA.

R3: 22951 - REGISTRAR LA EMPRESA COMO PRODUCTOR NACIONAL, OFERTA EXPORTABLE Y
DETERMINACION DE ORIGEN ANTE LAS ENTIDADES CORRESPONDIENTES DE ACUERDO CON LAS
NORMAS DE COMERCIO INTERNACIONAL VIGENTES, TENIENDO EN CUENTA LAS CONTINGENCIAS
DE IMPORTACION FRENTE A LAS RESTRICCIONES RELATIVAS A LA NATURALEZA DE LOS
PRODUCTOS, DE ACUERDO CON LAS NORMAS DE COMERCIO INTERNACIONAL VIGENTES PARA
OBTENER LAS LICENCIAS Y CERTIFICACIONES Y DE ACUERDO CON LAS POLITICAS DE LA
ORGANIZACION.

L]

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2777 - OPERAR LOS PROCESOS DE IMPORTACION Y EXPORTACION
SEGUN NORMAS Y POLITICAS INTERNAS Y EXTERNAS.

REQUERIDOS EN EA DECLARACION DE IMPORTACION ANTE LA ENTIDAD COMPETENTE DE
ACUERDO CON REGIMEN ADUANERO Y -REQUISITOS SANITARIOS Y FITOSANITARIOS, DE IGUAL
FORMA, PAGAR L(:_)S TRIBUTOS ADUANEROS EN LAS ENTIDADES AUTORIZADAS PARA INSPECCION
Y ENTREGA DE LA MERCANCIA DE ACUERDO CON LOS OBIETIVOS DE LA ORGANIZACION.

R1: 22945 - REALIZAR LA NACIONALIZACION DE LA MERCANCIA PRESENTANDO LOS DOCUMENTOS |

[
b
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R2: 22946 - CLASIFICAR LOS PRODUCTOS ARANCELARIAMENTE PARA IMPORTAR Y EXPORTAR DE
ACUERDO CON LA NATURALEZA Y EL SISTEMA ARMONIZADO, PARA DETERMINAR LOS ARANCELES,
REQUISITOS SANITARIOS Y FITOSANITARIOS CON BASE EN LOS TRATADOS COMERCIALES, EL
ORIGEN Y DESTINO SEGUN LAS NORMAS DE COMERCIO EXTERIOR VIGENTES Y LAS POLITICAS DE
LA ORGANIZACION.

R3: 22946 - CLASIFICAR LOS PRODUCTOS ARANCELARIAMENTE PARA IMPORTAR Y EXPORTAR DE
ACUERDO CON LA NATURALEZA Y EL SISTEMA ARMONIZADO, PARA DETERMINAR LOS ARANCELES,
REQUISITOS SANITARIOS Y FITOSANITARIOS CON BASE EN LOS TRATADOS COMERCIALES, EL
ORIGEN Y DESTINO SEGUN LAS NORMAS DE COMERCIO EXTERIOR VIGENTES Y LAS POLITICAS DE
LA ORGANIZACION.

5. Complementario 2256235

6. Complementario 2292085

Total aprendices
Nombre del
No. Ficha Municipio
programa | mMatriculados | Cancelados Retiro
? Voluntario
Orientacion
Tecndlogo
de Popayan -
en
7. formacion 29 Modalidad
negociacion )
profesional virtual
internacional .
2238137

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 3375 - DETERMINAR OPORTUNIDADES DE MERCADO DE
ACUERDOQ CON LAS TENDENCIAS DEL ENTORNO Y LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.
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R1: 22892 - APLICAR LAS TECNICAS, METODOS Y PROCEDIMIENTOS DE EVALUACION DE IDEAS EN ‘
EL PROCESO DE SELECCION, DE ACUERDO CON LAS NECESIDADES DEL MERCADO EN RELACION l
CON EL USO Y BENEFICIO DEL PRODUCTO, APLICANDQ TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS EXISTENTES ‘
QUE ESTEN DE ACUERDO CON LAS POLITICAS, NECESIDADES Y OBJETIVOS DE LA EMPRESA. 5

R2: 22893 - ESTUDIAR EL NIVEL DE DESARROLLO, LA TENDENCIA DE CRECIMIENTO Y LOS POSIBLES !
TRATADOS INTERNACIONALES CON OTROS MERCADOS, REGIONES O PAISES, PREVIAMENTE |
SELECCIONADOS ANALIZANDO LAS CARACTERISTICAS ECONOMICAS, DE ESTABILIDAD POLITICA,
COMPORTAMIENTO LEGAL Y CULTURAL, ANTES DE DETERMINAR LA POSIBILIDAD DE INGRESO Y
DEFINIR EL AMBIENTE DE UN MERCADO QUE SE AJUSTE A LAS POLITICAS Y OBJETIVOS DE LA
ORGANIZACION.

R3: 22894 - EVALUAR LAS IDEAS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS FRENTE A LAS NECESIDADES Y
REQUERIMIENTOS ESTABLECIDOS EN EL ESTUDIO DE MERCADO, TENIENDO EN CUENTA LAS
NECESIDADES, REQUERIMIENTQOS, AJUSTANDO LAS IDEAS A LOS MERCADOS A PARTIR DEL
ANALISIS DE LAS VARIABLES DEL ENTORNO Y LAS BARRERAS DE ENTRADA TARIFARIAS Y NO
TARIFARIAS, QUE SE AJUSTEN A LAS NECESIDADES Y POLITICAS DE LA ORGANIZACION.

Total aprendices
Nombre del
No. Ficha Municipio
programa | matriculados | Cancelados Retiro
Voluntario
Lider de
ficha y Tecndlogo
Popayan —
. . en
g, | Racnicen 65 0 6 Modalidad
de negociacion
’ virtual
formacion | internacional
profesional
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-

2281753

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2782 - COORDINAR EL TRANSPORTE SEGUN MEDIOS Y MODOS

R1: 22941 - SOPORTAR LAS RUTAS ASIGNADAS PARA EL TRANSPORTE DE CARGA Y
REGLAMENTADAS CON LOS MAPAS RESPECTIVOS DE VIAS Y RECORRIDOS TENIENDO EN CUENTA
LAS NORMAS NACIONALES E INTERNACIONALES VIGENTES ELABORANDO LAS RUTAS PARA CADA
FASE DE TRANSPORTE DE DESTINO A DESTINO, SIMULANDO Y VERIFICANDO EL CUMPLIMIENTO
DE LOS PARAMETROS ESTABLECIDOS EN LA RUTA, DE ACUERDO CON LAS NORMAS LEGALES
VIGENTES Y LAS POLITICAS TRAZADAS POR LA EMPRESA.

R2: 22942 - ASIGNAR LAS RUTAS DE TRANSPORTE SEGUN LAS VIAS ASIGNADAS PARA LA
MOVILIZACION DE LA CARGA TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS LEGALES NACIONALES E
INTERNACIONALES VIGENTES DE IMPORTACION Y EXPORTACION, DETERMINANDO LAS RUTAS DE
TRANSPORTE ELABORADAS SEGUN LAS VIAS ASIGNADAS PARA LA MOVILIZACION DE LA CARGA DE
IMPORTACION Y EXPORTACION, DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS FIJADOS POR LA EMPRESA.

R3: 22943 - ELABORAR LAS RUTAS DE TRANSPORTE TENIENDO EN CUENTA LA NATURALEZA DE
LOS OBJETOS O ELEMENTOS QUE SE VAN A TRANSPORTAR, INFRAESTRUCTURA, EL ORIGEN,
DESTINO, TIEMPO, DISTANCIA Y RECORRIDO FIJANDO TIEMPOS EN EL RUTEO, ELABORANDO EL
PLAN DE RUTA CRITICA CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO, DE ACUERDO CON EL
CLIMA, LA SEGURIDAD AEREA, MARITIMA, TERRESTRE, FLUVIAL INFRAESTRUCTURA DE BASADO
EN LAS NORMAS LEGALES VIGENTES Y LAS POLITICAS ESTABLECIDAS POR LA ORGANIZACION.

R4: 22944 - DEFINIR LAS RUTAS SEGUN LOS CANALES DE DISTRIBUCION, LAS FABRICAS Y CLIENTES
DE ACUERDO A LAS NORMAS DE TRANSPORTE NACIONAL E INTERNACIONAL, PARA
IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES TENIENDO EN CUENTA LOS INCOTERMS, SEGUN LA RUTA Y
MODO DE TRANSPORTE UTILIZADO EN LAS IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES DE ACUERDO CON
LAS NORMAS LEGALES NACIONALES E INTERNACIONALES AJUSTADAS A LAS NECESIDADES DE LA
ORGANIZACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2764 - COSTEAR LA CADENA DE APROVISIONAMIENTO,

17 GTH-F-073 V.02




@
SENA
:A: SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENA
INFORME FINAL DE SUPERVISION
CONTRATACION DE PRESTACION DE SERVICIOS PERSONALES

DISTRIBUCION Y TRANSPORTE DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS DEL PLAN
LOGISTICO.

R1: 22932 - ANALIZAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO FINANCIERO INTERNACIONAL PARA
TOMAR DECISIONES FRENTE A LA IMPORTACION Y EXPORTACION A PARTIR DE LA SIMULACION DE
LA OPERACION TENIENDO EN CUENTA EL COMPORTAMIENTO DE DIVISAS A MEDIANO Y LARGO
PLAZO.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR

DEL MERCADQ, IDIOSINCRASIA, CULTURA Y NECESIDAD DE LOS CLIENTES.

R1: 22926 - ESTABLECER LOS ESTANDARES DEL CANAL DE DISTRIBUCION TENIENDO EN CUENTA |
LAS NORMAS LEGALES, EL NUMERO DE PEDIDOS, CANTIDAD DE UNIDADES COMPRADAS, [|
VENDIDAS Y DEVUELTAS, POR CADA CANAL EN UN TIEMPO DETERMINADO DE ACUERDO CON LAS
CARACTERISTICAS DE LOS PRODUCTOS Y/O SERVICIOS, LA TECNOLOGIA, TIPO DE EMPAQUES,
PRECIO, FLETES SEGUN LAS POLITICAS IMPLEMENTADAS POR LA ORGANIZACION.

R2: 22927 - SELECCIONAR LOS CANALES TENIENDO EN CUENTA LA NATURALEZA DEL PRODUCTO Y
EL SEGMENTO DEL MERCADO, LAS VARIABLES EVALUADAS EN CADA CANAL ANALIZANDO EL
MERCADO, TAMANO, VOLUMEN, VENTA, COBERTURA Y CAPACIDAD FINANCIERA SIGUIENDO
PROCEDIMIENTOS EN LA REVISION DEL INFORME DE ACUERDO CON LA MEZCLA DE PRODUCTOS Y
LAS POLITICAS DE LA ORGANIZACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 3375 - DETERMINAR OPORTUNIDADES DE MERCADO DE |
ACUERDO CON LAS TENDENCIAS DEL ENTORNO Y LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

R1: 22892 - APLICAR LAS TECNICAS, METODOS Y PROCEDIMIENTOS DE EVALUACION DE IDEAS EN
EL PROCESO DE SELECCION, DE ACUERDO CON LAS NECESIDADES DEL MERCADO EN RELACION
CON EL USO Y BENEFICIO DEL PRODUCTO, APLICANDO TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS EXiSTENTI!ES
'O.UE ESTEN DE ACUERDO CON LAS POLITICAS, NECESIDADES Y OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

R2: 22893 - ESTUDIAR EL NIVEL DE DESARROLLO, LA TENDENCIA DE CRECIMIENTO Y LOS POSIBLES

TRATADOS INTERNACIONALES CON OTROS MERCADOS, REGIONES O PAISES, PREVIAMENTE
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SELECCIONADOS ANALIZANDO LAS CARACTERISTICAS ECONOMICAS, DE ESTABILIDAD POLITICA, |
COMPORTAMIENTO LEGAL Y CULTURAL, ANTES DE DETERMINAR LA POSIBILIDAD DE INGRESO Y |
DEFINIR EL AMBIENTE DE UN MERCADO QUE SE AJUSTE A LAS POLITICAS Y OBJETIVOS DE LA
ORGANIZACION.

R3: 22894 - EVALUAR LAS IDEAS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS FRENTE A LAS NECESIDADES Y
REQUERIMIENTOS ESTABLECIDOS EN EL ESTUDIO DE MERCADO, TENIENDO EN CUENTA LAS
NECESIDADES, REQUERIMIENTOS, AJUSTANDO LAS IDEAS A LOS MERCADOS A PARTIR DEL
ANALISIS DE LAS VARIABLES DEL ENTORNO Y LAS BARRERAS DE ENTRADA TARIFARIAS Y NO
TARIFARIAS, QUE SE AJUSTEN A LAS NECESIDADES Y POLITICAS DE LA ORGANIZACION.

R4: 22895 - SELECCIONAR LAS IDEAS DE PRODUCTOS O SERVICIOS TENIENDO EN CUENTA LA
DISPONIBILIDAD ECONOMICA Y TECNOLOGICA QUE RESPONDEN A LAS NECESIDADES DEL
MERCADO EN RELACION CON EL USO Y BENEFICIO DEL PRODUCTO, A PARTIR DE LA CAPACIDAD
PRODUCTIVA Y OBJETIVOS TRAZADOS POR LA EMPRESA.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2772 - DILIGENCIAR LOS DOCUMENTOS SEGUN NORMAS Y
PROCEDIMIENTOS ESTABLECIDOS A NIVEL INTERNO Y EXTERNO.

R1: 22938 - ANALIZAR LA DOCUMENTACION PRESENTADA Y REQUERIDA POR LOS POSIBLES
PROVEEDORES Y CLIENTES PARA LAS IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES EVALUADA DE ACUERDO
CON LAS NORMAS LEGALES VIGENTES VERIFICANDO QUE LOS DOCUMENTOS REQUERIDOS SE
AJUSTEN A LAS NORMAS LEGALES NACIONALES E INTERNACIONALES VIGENTES Y A LOS PROCESOS
Y REQUISITOS EXIGIDOS POR LA EMPRESA. [

R2: 22939 - REVISAR QUE EL CERTIFICADO DE CONSTITUCION Y GERENCIA CUMPLE CON LOS
REQUISITOS COMERCIALES Y LEGALES, EVALUANDO LOS ANTECEDENTES COMERCIALES 5
CERTIFICADOS PARA LA SELECCION DEL PROVEEDOR TENIENDO EN CUENTA LAS REFERENCIAS 1
COMERCIALES SOLICITADAS DETERMINANDO «QUE LOS PRODUCTOS CUMPLAN CON LOS
REQUISITOS SANITARIO,‘FITOSANITARIOS, AMBIENTALES Y DE CALIDAD, DE ACUERDO CON LA

NORMAS LEGALES VIGENTES, PARA LA SELECCION DE PROVEEDORES EXIGIDOS POR LA EMPRESA.
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NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2789 - EFECTUAR LAS TRANSACCIONES COMERCIALES DE
ACUERDO A LAS REQUISICIONES COMERCIALES SEGUN ACUERDOS ENTRE LAS PARTES.

R1: 22954 - ANALIZAR LOS TERMINOS DE NEGOCIACION INTERNACIONAL DEPENDIENDO DE LAS
CLAUSULAS ESTABLECIDAS POR LA CAMARA DE COMERCIO INTERNACIONAL, LOS TERMINOS
CONTRACTUALES ACORDADOS POR EL COMPRADOR Y VENDEDOR, ANALIZANDO LOS FLETES,
SEGUROS Y SERVICIOS PORTUARIOS Y ADUANEROS DE ACUERDO CON LAS NORMAS LEGALES
NACIONALES E INTERNACIONALES CON BASE EN LAS POLITICAS Y NECESIDADES DE LA
ORGANIZACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA:3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

R1: 22896 - DETERMINAR LOS INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE ACUERDO CON LOS
PLANES DE MERCADEQ TENIENDO EN CUENTA EL CUMPLIMIENTO DE METAS LOGRADAS EN UN
PERIODO DE TIEMPO CON BASE EN LOS OBJETIVOS FIJADOS POR LA ORGANIZACION.

R2: 22897 - PREPARAR ‘LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL COMPORTAMIENTO DEL
CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE
ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICAS Y DE
PLANEACION DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS FIJADOS POR LA EMPRESA.

R3: 22898 - DISENAR LAS ESTRATEGIAS DE ACUERDO CON EL PLAN DE MERCADEO TENIENDO EN
CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION
DE VENTAS Y LAS METAS FIJADAS POR LA ORGANIZACION.

R4: 22899 - DEFINIR EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA DATOS Y
ESTADISTICAS DE GESTION Y EL COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, REALIZANDO UN
DIAGNOSTICO DE MERCADOS QUE IDENTIFIQUE OPORTUNIDADE'S DE I\IEGOCIOS UTILIZANDO
SOFTWARE ESPECIALIZADO EN PROYECCIONES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA LAS:
POLITICAS DE LA EMPRESA.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA:3390 - PROCESAR LA INFORMACION RECOLECTADA DE ACUERDO
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X

A7

CON LOS MANUALES DE MANEJOS DE INFORMACION.

R1: 22922 - PROCESAR EL CONJUNTO DE DATOS CON EL APOYO DE TECNOLOGIAS DE LA
INFORMACION TENIENDO EN CUENTA LA AMPLITUD, PROFUNDIDAD DE CONTENIDOS,EL
PROBLEMA Y OBIJETIVOS DE INVESTIGACION SEGUN EL PLAN ESQUEMA BASICO DE PUBLICACION
DE RESULTADOQS.

R2: 22923 - ANALIZAR LA INFORMACION A PARTIR DEL DESARROLLO DE ELEMENTOS DE LOGICA
MATEMATICA Y LA APLICACION DE METODOS DE INFERENCIA ESTADISTICA PARA PROYECTAR LOS
DATOS CUANTITATIVOS SEGUN TECNICAS PROYECTIVAS.

R3: 22924 - REGISTRAR LA INFORMACION APOYADO POR TECNOLOGIAS DE INFORMACION
APLICANDO EL INGLES AL MANEJO INFORMATICO DE DATOS DENTRO DEL TIEMPO ESTABLECIDO
SEGUN EL PLAN DE INVESTIGACION Y LOS RESULTADOS OBTENIDOS.

R4: 22925 - CLASIFICAR LOS DATOS OBTENIDOS MEDIANTE LA ASIGNACION DE NUMEROS DE
FORMULARIOS DE ESTUDIO Y CODIGOS SEGUN RESPUESTA DE LOS DIFERENTES ITEMS DE
ACUERDO CON LAS VARIABLES Y PARAMETROS REQUERIDOS EN LA INVESTIGACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 1 - PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO, CON
LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

R1: 38398 - RECONOCER EL ROL DE LOS PARTICIPANTES EN EL PROCESO FORMATIVO, EL PAPEL DE
LOS AMBIENTES DE APRENDIZAJE Y LA METODOLOGIA DE FORMACION, DE ACUERDO CON LA
DINAMICA ORGANIZACIONAL DEL SENA

R2: 38400 - GESTIONAR LA INFORMACION DE ACUERDO CON LOS PROCEDIMIENTOS
ESTABLECIDOS Y CON LAS TECNOLOGIAS DE LA INFORMACION Y LA COMUNICACION DISPONIBLES.

| R3: 38403 - REDIMENSIONAR PERMANENTEMENTE SU PROYECTO DE VIDA DE ACUERDO CON LAS

CIRCUNSTANCIAS DEL CONTEXTO Y CON VISION PROSPECTIVA.

R4: 38404 - CONCERTAR ALTERNATIVAS Y ACCIONES DE FORMACION PARA EL DESARROLLO DE
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LAS COMPETENCIAS DEL PROGRAMA FORMACION, CON BASE EN LA POLITICA INSTITUCIONAL.

R5: 38406 - IDENTIFICAR LAS OPORTUNIDADES QUE EL SENA OFRECE EN EL MARCO DE LA
FORMACION PROFESIONAL DE ACUERDO CON EL CONTEXTO NACIONAL E INTERNACIONAL.

R6: 38408 - ASUMIR LOS DEBERES Y DERECHOS CON BASE EN LAS LEYES Y LA NORMATIVA
INSTITUCIONAL EN EL MARCO DE SU PROYECTO DE VIDA.

R7: 38411 - ASUMIR ACTITUDES CRITICAS , ARGUMENTATIVAS Y PROPOSITIVAS EN FUNCION DE
LA RESOLUCION DE PROBLEMAS DE CARACTER PRODUCTIVO Y SOCIAL.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

R1: 22919 - RECOPILAR LA INFORMACION SOBRE COMPORTAMIENTO, RELACIONES DE
CAUSALIDAD, TAMANO DE MUESTRA SON RECOPILADAS PARA BASE DE DATOS DE POBLACION
POR EDADES, MAPAS, PLANOS, FOTOGRAFIAS DEFINIENDO EL SEGMENTO OBJETIVO, DIVIDIENDO
LOS PAISES EN GRUPOS HOMOGENEOQS CON EL FIN DE QUE LAS ESTRATEGIAS DEFINIDAS SEAN
VALIDAS EN DISTINTOS PAISES POR LAS SIMILITUDES ECONOMICAS Y CULTURALES, GEOGRAFICAS,
CLIMAS, COSTUMBRES, RELIGION, TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS LEGALES PARA VENDER
LOS PRODUCTOS EN EL MERCADO INTERNACIONAL DE ACUERDO CON LOS OBIETIVOS
PROPUESTOS POR LA ORGANIZACION.

.

R2: 22920 ; REALIZAR LA SEGMENTACION A PARTIR DE CARACTERISTICAS PSICOGRAFICAS,
DEMOGRAFICAS, CULTURALES, GEOGRAFICAS, PSICOLOGICOS Y SOCIOECONOMICAS DE CADA
ESTRATO SOCIAL COMBINANDO LAS VARIABLES PARA PRODUCIR EL NIVEL DE ACEPTACION DE UN
PRODUCTO O SERVICIO, IDENTIFICANDO EL SEGMENTO DE MERCADO CON BASE EN
CARACTERISTICAS, INTERESES, PREFERENCIAS Y OPINIONES DE LA POBLACION A LA QUE SE DESEA
LLEGAR CON EL PRODUCTO O SERVICIO A MERCADEAR BASADO EN LAS POLITICAS ESTABLECIDAS

Ll

POR LA ORGANIZACION.

R3: 22921 - SELECCIONAR LOS CRITERIOS DE SEGMENTACION DEPENDIENDO SI SE TRATA DE

| SEGMENTACION DE CLIENTES DE CONSUMO O SEGMENTACION DE CLIENTES DE INVERSION

22 GTH-F-073 V.02




SENA
:A: SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENA
INFORME FINAL DE SUPERVISION
CONTRATACION DE PRESTACION DE SERVICIOS PERSONALES

TENIENDO EN CUENTA NORMAS NACIONALES E INTERNACIONALES, DETERMINANDO EL
POTENCIAL DE EXPORTACION, LAS DIMENSIONES Y CARACTERISTICA DE LA DEMANDA Y LOS
CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LAS NORMAS LEGALES, SON DETERMINADOS PARA
SEGMENTAR EL MERCADO Y EL POTENCIAL DE COMPRADORES DE LOS PRODUCTOS O SERVICIOS
DE ACUERDQ CON LA MISION Y VISION DE LA EMPRESA.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2777 - 2785 - CONTROLAR LOS PROCESOS DE IMPORTACION Y
EXPORTACION SEGUN NORMATIVIDAD VIGENTE Y ACUERDOS ENTRE LAS PARTES.

R1: 22948 - ENTREGAR LOS DOCUMENTOS DE EMBARQUE AL AGENTE ADUANERO PARA LLEVAR A
CABO EL PROCESO DE IMPORTACION Y EXPORTACION DE ACUERDO CON LAS NORMAS LEGALES
REGISTRANDO LOS DOCUMENTOS ANTE LOS ORGANISMOS COMPETENTES CONFORME A LAS
POLITICAS COMERCIALES, TRIBUTARIAS, ADUANERAS Y DE COMERCIO INTERNACIONAL VIGENTES
PARA LLEVAR A CABO LOS CONTROLES DE LAS IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES
CONCORDANTES CON LA POLITICA DE LA EMPRESA.

R2: 22950 - CUBRIR LOS CONTRATOS DE COMPRAVENTA EN LAS OPERACIONES DE LOS RIESGOS
JURIDICOS DEL COMERCIO INTERNACIONAL TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS LEGALES
VIGENTES OBTENIENDO LOS VISTOS BUENOS O PERMISOS PREVIOS PARA LOS PRODUCTOS QUE
REQUIEREN ANTE LOS ORGANISMOS RESPECTIVOS CON BASE EN LAS NORMAS LEGALES DE
COMERCIO INTERNACIONAL VIGENTES DE ACUERDO CON LAS POLITICAS DE LA EMPRESA.

R3: 22951 - REGISTRAR LA EMPRESA COMO PRODUCTOR NACIONAL, OFERTA EXPORTABLE Y
DETERMINACION DE ORIGEN ANTE LAS ENTIDADES CORRESPONDIENTES DE ACUERDO CON LAS
NORMAS DE COMERCIO INTERNACIONAL VIGENTES, TENIENDO EN CUENTA LAS CONTINGENCIAS
DE IMPORTACION FRENTE A LAS RESTRICCIONES RELATIVAS A LA NATURALEZA DE LOS
PRODUCTOS, DE ACUERDO CON LAS NORMAS DE COMERCIO INTERNACIONAL VIGENTES PARA
OBTENER LAS LICENCIAS Y CERTIFICACIONES Y DE ACUERDO CON LAS POLITICAS DE LA
ORGANIZACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2777 - OPERAR LOS PROCESOS DE IMPORTACION Y EXPORTACION
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SEGUN NORMAS Y POLITICAS INTERNAS Y EXTERNAS.

R1: 22945 - REALIZAR LA NACIONALIZACION DE LA MERCANCIA PRESENTANDO LOS DOCUMENTOS
REQUERIDOS EN LA DECLARACION DE IMPORTACION ANTE LA ENTIDAD COMPETENTE DE
ACUERDO CON REGIMEN ADUANERO Y REQUISITOS SANITARIOS Y FITOSANITARIOS, DE IGUAL
FORMA, PAGAR LOS TRIBUTOS ADUANEROS EN LAS ENTIDADES AUTORIZADAS PARA INSPECCION
Y ENTREGA DE LA MERCANCIA DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DE LA ORGANIZACION.

R2: 22946 - CLASIFICAR LOS PRODUCTOS ARANCELARIAMENTE PARA IMPORTAR Y EXPORTAR DE
ACUERDO CON LA NATURALEZA Y EL SISTEMA ARMONIZADO, PARA DETERMINAR LOS ARANCELES,
REQUISITOS SANITARIOS Y FITOSANITARIOS CON BASE EN LOS TRATADOS COMERCIALES, EL
ORIGEN Y DESTINO SEGUN LAS NORMAS DE COMERCIO EXTERIOR VIGENTES Y LAS POLITICAS DE
LA ORGANIZACION.

R3: 22946 - CLASIFICAR LOS PRODUCTOS ARANCELARIAMENTE PARA IMPORTAR Y EXPORTAR DE
ACUERDO CON LA NATURALEZA Y EL SISTEMA ARMONIZADO, PARA DETERMINAR LOS ARANCELES,
REQUISITOS SANITARIOS Y FITOSANITARIOS CON BASE EN LOS TRATADOS COMERCIALES, EL
ORIGEN Y DESTINO SEGUN LAS NORMAS DE COMERCIO EXTERIOR VIGENTES Y LAS POLITICAS DE
LA ORGANIZACION.

Total aprendices
Nombre del
No. Ficha Municipio
programa | Matriculados | Cancelados Retiro
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NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2782 - COORDINAR EL TRANSPORTE SEGUN MEDIOS Y MODOS

R1: 22941 - SOPORTAR LAS RUTAS ASIGNADAS PARA EL TRANSPORTE DE CARGA Y
REGLAMENTADAS CON LOS MAPAS RESPECTIVOS DE VIAS Y RECORRIDOS TENIENDO EN CUENTA
LAS NORMAS NACIONALES E INTERNACIONALES VIGENTES ELABORANDO LAS RUTAS PARA CADA
FASE DE TRANSPORTE DE DESTINO A DESTING, SIMULANDO Y VERIFICANDO EL CUMPLIMIENTO
DE LOS PARAMETROS ESTABLECIDOS EN LA RUTA, DE ACUERDO CON LAS NORMAS LEGALES
VIGENTES Y LAS POLITICAS TRAZADAS POR LA EMPRESA.

R2: 22942 - ASIGNAR LAS RUTAS DE TRANSPORTE SEGUN LAS VIAS ASIGNADAS PARA LA
MOVILIZACION DE LA CARGA TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS LEGALES NACIONALES E
INTERNACIONALES VIGENTES DE IMPORTACION Y EXPORTACION, DETERMINANDO LAS RUTAS DE
TRANSPORTE ELABORADAS SEGUN LAS VIAS ASIGNADAS PARA LA MOVILIZACION DE LA CARGA DE
IMPORTACION Y EXPORTACION, DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS FIJADOS POR LA EMPRESA.

R3: 22943 - ELABORAR LAS RUTAS DE TRANSPORTE TENIENDO EN CUENTA LA NATURALEZA DE
LOS OBJETOS O ELEMENTOS QUE SE VAN A TRANSPORTAR, INFRAESTRUCTURA, EL ORIGEN,
DESTINOQ, TIEMPO, DISTANCIA Y RECORRIDO FIJANDO TIEMPOQOS EN EL RUTEO, ELABORANDO EL
PLAN DE RUTA CRITICA CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO, DE ACUERDO CON EL
CLIMA, LA SEGURIDAD AEREA, MARITIMA, TERRESTRE, FLUVIAL INFRAESTRUCTURA DE BASADO
EN LAS NORMAS LEGALES VIGENTES Y LAS POLITICAS ESTABLECIDAS POR LA ORGANIZACION.

R4: 22944 - DEFINIR LAS RUTAS SEGUN LOS CANALES DE DISTRIBUCION, LAS FABRICAS Y CLIENTES
DE ACUERDO A LAS NORMAS DE TRANSPORTE NACIONAL E INTERNACIONAL, PARA
IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES TENIENDO EN CUENTA LOS INCOTERMS, SEGUN LA RUTA Y
MODO DE TRANSPORTE UTILIZADO EN LAS IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES DE ACUERDO CON
LAS NORMAS LEGALES NACIONALES E INTERNACIONALES AJUSTADAS A LAS NECESIDADES DE LA
ORGANIZACION.
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NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2764 - COSTEAR LA CADENA DE APROVISIONAMIENTO,
DISTRIBUCION Y TRANSPORTE DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS DEL PLAN
LOGISTICO.

LA OPERACION TENIENDO EN CUENTA EL COMPORTAMIENTO DE DIVISAS A MEDIANO Y LARGO
| PLAZO.

R1: 22932 - ANALIZAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO FINANCIERO INTERNACIONAL PARA
TOMAR DECISIONES FRENTE A LA IMPORTACION Y EXPORTACION A PARTIR DE LA SIMULACION DE

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR |
DEL MERCADO, IDIOSINCRASIA, CULTURA Y NECESIDAD DE LOS CLIENTES.

R1: 22926 - ESTABLECER LOS ESTANDARES DEL CANAL DE DISTRIBUCION TENIENDO EN CUENTA
LAS NORMAS LEGALES, EL NUMERO DE PEDIDOS, CANTIDAD DE UNIDADES COMPRADAS,
VENDIDAS Y DEVUELTAS, POR CADA CANAL EN UN TIEMPO DETERMINADO DE ACUERDO CON LAS
CARACTERISTICAS DE LOS PRODUCTOS Y/O SERVICIOS, LA TECNOLOGIA, TIPO DE EMPAQUES,
PRECIO, FLETES SEGUN LAS POLITICAS IMPLEMENTADAS POR LA ORGANIZACION.

R2: 22927 - SELECCIONAR LOS CANALES TENIENDO EN CUENTA LA NATURALEZA DEL PRODUCTO Y
EL SEGMENTO DEL MERCADO, LAS VARIABLES EVALUADAS EN CADA CANAL ANALIZANDO EL
MERCADO, TAMANO, VOLUMEN, VENTA, COBERTURA Y CAPACIDAD FINANCIERA SIGUIENDO

PROCEDIMIENTOS EN LA REVISION DEL INFORME DE ACUERDO CON LA MEZCLA DE PRODUCTOS Y
LAS POLITICAS DE LA ORGANIZACION. '

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 3375 - DETERMINAR OPORTUNIDADES DE MERCADO DE {
ACUERDO CON LAS TENDENCIAS DEL ENTORNO Y LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA. "

R1: 22892 - APLICAR LAS TECNICAS, METODOS Y PROCEDIMIENTOS DE EVALUACION DE IDEAS EN
EL PROCESO DE SELECCION, DE ACUERDO CON LAS NECESIDADES DEL MERCADO EN RELACION [
CON EL USO Y BENEFICIO DEL PRODUCTO APLICANDO TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS EXISTENTES |
QUE ESTEN-DE ACUERDO CON LAS POLITICAS, NECESIDADES Y OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

|
|
|
|
|

R2: 22893 - ESTUDIAR EL NIVEL DE DESARROLLO, LA TENDENCIA DE CRECIMIENTO Y LOS POSIBLES |
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TRATADOS INTERNACIONALES CON OTROS MERCADOS, REGIONES O PAISES, PREVIAMENTE |
SELECCIONADOS ANALIZANDO LAS CARACTERISTICAS ECONOMICAS, DE ESTABILIDAD POLITICA,
COMPORTAMIENTO LEGAL Y CULTURAL, ANTES DE DETERMINAR LA POSIBILIDAD DE INGRESO Y
DEFINIR EL AMBIENTE DE UN MERCADO QUE SE AJUSTE A LAS POLITICAS Y OBJETIVOS DE LA
ORGANIZACION.

R3: 22894 - EVALUAR LAS IDEAS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS FRENTE A LAS NECESIDADES Y
REQUERIMIENTOS ESTABLECIDOS EN EL ESTUDIO DE MERCADO, TENIENDO EN CUENTA LAS
NECESIDADES, REQUERIMIENTOS, AJUSTANDO LAS IDEAS A LOS MERCADOS A PARTIR DEL
ANALISIS DE LAS VARIABLES DEL ENTORNO Y LAS BARRERAS DE ENTRADA TARIFARIAS Y NO
TARIFARIAS, QUE SE AJUSTEN A LAS NECESIDADES Y POLITICAS DE LA ORGANIZACION.

R4: 22895 - SELECCIONAR LAS IDEAS DE PRODUCTOS O SERVICIOS TENIENDO EN CUENTA LA
DISPONIBILIDAD ECONOMICA Y TECNOLOGICA QUE RESPONDEN A LAS NECESIDADES DEL
MERCADO EN RELACION CON EL USO Y BENEFICIO DEL PRODUCTO, A PARTIR DE LA CAPACIDAD
PRODUCTIVA Y OBJETIVOS TRAZADOS POR LA EMPRESA.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2772 - DILIGENCIAR LOS DOCUMENTOS SEGUN NORMAS Y
PROCEDIMIENTOS ESTABLECIDOS A NIVEL INTERNO Y EXTERNO.

R1: 22938 - ANALIZAR LA DOCUMENTACION PRESENTADA Y REQUERIDA POR LOS POSIBLES |
PROVEEDORES Y CLIENTES PARA LAS IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES EVALUADA DE ACUERDO
CON LAS NORMAS+-LEGALES VIGENTES VERIFICANDO QUE LOS DOCUMENTOS REQUERIDOS SE
AJUSTEN A LAS NORMAS LEGALES NACIONALES E INTERNACIONALES VIGENTES Y A LOS PROCESQOS
Y REQUISITOS EXIGIDOS POR LA EMPRESA.

R2: 22939 - REVISAR QUE EL CERTIFICADO DE CONSTITUCION Y GERENCIA CUMPLE CON LOS
REQUISITOS COMERCIALES Y LEGALES, EVALUANDO LOS ANTECEDENTES COMERCIALES
CERTIFICADOS PARA LA SELECCION DEL PROVEEDOR TENIENDO EN CUENTA LASrREFERENCIAS
COMERCIALES SOLICITADAS DETERMINANDO QUE LOS PRODUCTOS CUMPLAN CON LOS

REQUISITOS SANITARIO, FITOSANITARIOS, AMBIENTALES Y DE CALIDAD, DE ACUERDO CON LA 1
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NORMAS LEGALES VIGENTES, PARA LA SELECCION DE PROVEEDORES EXIGIDOS POR LA EMPRESA.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2789 - EFECTUAR LAS TRANSACCIONES COMERCIALES DE
ACUERDO A LAS REQUISICIONES COMERCIALES SEGUN ACUERDOS ENTRE LAS PARTES.

R1: 22954 - ANALIZAR LOS TERMINOS DE NEGOCIACION INTERNACIONAL DEPENDIENDO DE LAS
CLAUSULAS ESTABLECIDAS POR LA CAMARA DE COMERCIO INTERNACIONAL, LOS TERMINOS
CONTRACTUALES ACORDADOS POR EL COMPRADOR Y VENDEDOR, ANALIZANDO LOS FLETES,
SEGUROS Y SERVICIOS PORTUARIOS Y ADUANERQOS DE ACUERDO CON LAS NORMAS LEGALES
NACIONALES E INTERNACIONALES CON BASE EN LAS POLITICAS Y NECESIDADES DE LA
ORGANIZACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA:3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

R1: 22896 - DETERMINAR LOS INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE ACUERDO CON LOS
PLANES DE MERCADEOQ TENIENDO EN CUENTA EL CUMPLIMIENTO DE METAS LOGRADAS EN UN
PERIODO DE TIEMPO CON BASE EN LOS OBJETIVOS FIJADOS POR LA ORGANIZACION.

R2: 22897 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL COMPORTAMIENTO DEL
CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE
ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICAS Y DE
PLANEACION DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS FIJADOS POR LA EMPRESA.

R3: 22898 - DISENAR LAS ESTRATEGIAS DE ACUERDO CON EL PLAN DE MERCADEO TENIENDO EN
CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION
DE VENTAS Y LAS METAS FIJADAS POR LA ORGANIZACION.

R4: 22899 - DEFINIR EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA DATOS Y

| ESTADISTICAS.DE GESTION Y EL COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, REALIZANDO UN

DIAGNOSTICO DE MERCADOS QUE IDENTIFIQUE OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS UTILIZANDO

SOFTWARE ESPECIALIZADO EN PROYECCIONES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA LAS |
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POLITICAS DE LA EMPRESA.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA:3390 - PROCESAR LA INFORMACION RECOLECTADA DE ACUERDO
CON LOS MANUALES DE MANEJOS DE INFORMACION.

R1: 22922 - PROCESAR EL CONJUNTO DE DATOS CON EL APOYO DE TECNOLOGIAS DE LA
INFORMACION TENIENDO EN CUENTA LA AMPLITUD, PROFUNDIDAD DE CONTENIDOS,EL
PROBLEMA Y OBJETIVOS DE INVESTIGACION SEGUN EL PLAN ESQUEMA BASICO DE PUBLICACION
DE RESULTADOS.

R2: 22923 - ANALIZAR LA INFORMACION A PARTIR DEL DESARROLLO DE ELEMENTOS DE LOGICA
MATEMATICA Y LA APLICACION DE METODOS DE INFERENCIA ESTADISTICA PARA PROYECTAR LOS
DATOS CUANTITATIVOS SEGUN TECNICAS PROYECTIVAS.

R3: 22924 - REGISTRAR LA INFORMACION APOYADO POR TECNOLOGIAS DE INFORMACION
APLICANDO EL INGLES AL MANEJO INFORMATICO DE DATOS DENTRO DEL TIEMPO ESTABLECIDO
SEGUN EL PLAN DE INVESTIGACION Y LOS RESULTADOS OBTENIDOS.

R4: 22925 - CLASIFICAR LOS DATOS OBTENIDOS MEDIANTE LA ASIGNACION DE NUMEROS DE
FORMULARIOS DE ESTUDIO Y CODIGOS SEGUN RESPUESTA DE LOS DIFERENTES ITEMS DE
ACUERDO CON LAS VARIABLES Y PARAMETROS REQUERIDOS EN LA INVESTIGACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 1 - PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO, CON
LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

R1: 38398 - RECONOCER EL ROL DE LOS PARTICIPANTES EN EL PROCESO FORMATIVO, EL PAPEL DE
LOS AMBIENTES DE APRENDIZAJE Y LA METODOLOGIA DE FORMACION, DE ACUERDO CON LA
DINAMICA ORGANIZACIONAL DEL SENA

R2: 38400 - GESTIONAR LA INFORMACION DE ACUERDO CON LOS PROCEDIMIENTOS
ESTABLECIDOS Y CON LAS TECNOLOGIAS DE LA INFORMACION Y LA COMUNICACION DISPONIBLES.

R3: 38403 - REDIMENSIONAR PERMANENTEMENTE SU PROYECTO DE VIDA DE ACUERDO CON LAS

)
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CIRCUNSTANCIAS DEL CONTEXTO Y CON VISION PROSPECTIVA.

R4: 38404 - CONCERTAR ALTERNATIVAS Y ACCIONES DE FORMACION PARA EL DESARROLLO DE |
LAS COMPETENCIAS DEL PROGRAMA FORMACION, CON BASE EN LA POLITICA INSTITUCIONAL.

R5: 38406 - IDENTIFICAR LAS OPORTUNIDADES QUE EL SENA OFRECE EN EL MARCO DE LA
FORMACION PROFESIONAL DE ACUERDO CON EL CONTEXTO NACIONAL E INTERNACIONAL.

R6: 38408 - ASUMIR LOS DEBERES Y DERECHOS CON BASE EN LAS LEYES Y LA NORMATIVA
INSTITUCIONAL EN EL MARCO DE SU PROYECTO DE VIDA.

R7: 38411 - ASUMIR ACTITUDES CRITICAS , ARGUMENTATIVAS Y PROPOSITIVAS EN FUNCION DE
LA RESOLUCION DE PROBLEMAS DE CARACTER PRODUCTIVO Y SOCIAL.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

R1: 22919 - RECOPILAR LA INFORMACION SOBRE COMPORTAMIENTO, RELACIONES DE
CAUSALIDAD, TAMANO DE MUESTRA SON RECOPILADAS PARA BASE DE DATOS DE POBLACION
POR EDADES, MAPAS, PLANOS, FOTOGRAFIAS DEFINIENDO EL SEGMENTO OBJETIVO, DIVIDIENDO
LOS PAISES EN GRUPOS HOMOGENEQS CON EL FIN DE QUE LAS ESTRATEGIAS DEFINIDAS SEAN |
VALIDAS EN DISTINTOS PAISES POR LAS SIMILITUDES ECONOMICAS Y CULTURALES, GEOGRAFICAS,
CLIMAS, COSTUMBRES, RELIGION, TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS LEGALES PARA VENDER
LOS PRODUCTOS EN EL MERCADO INTERNACIONAL DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS
PROPUESTOS POR LA ORGANIZACION.

R2: 22920 - REALIZAR LA SEGMENTACION A PARTIR DE CARACTERISTICAS PSICOGRAFICAS,
DEMOGRAFICAS, CULTURALES, GEOGRAFICAS, PSICOLOGICOS Y SOCIOECONOMICAS DE CADA
ESTRATO SOCIAL COMBINANDO LAS VARIABLES PARA PRODUCIR EL NIVEL DE ACEPTACION DE UN
PRODUCTO O SERVICIO, IDENTIFICANDO EL SEGMENTO DE MERCADO CON BASE EN
CARACTERISTICAS, INTERESES, PREFERENCIAS Y OPINIONES DE LA POBLACION A LA QUE SE DESEA

LLEGAR CON EL PRODUCTO O SERVICIO A MERCADEAR BASADO EN LAS POLITICAS ESTABLECIDAS
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| POR LA ORGANIZACION.

R3: 22921 - SELECCIONAR LOS CRITERIOS DE SEGMENTACION DEPENDIENDO SI SE TRATA DE
SEGMENTACION DE CLIENTES DE CONSUMO O SEGMENTACION DE CLIENTES DE INVERSION
TENIENDO EN CUENTA NORMAS NACIONALES E INTERNACIONALES, DETERMINANDO EL
POTENCIAL DE EXPORTACION, LAS DIMENSIONES Y CARACTERISTICA DE LA DEMANDA Y LOS
CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LAS NORMAS LEGALES, SON DETERMINADOS PARA
SEGMENTAR EL MERCADO Y EL POTENCIAL DE COMPRADORES DE LOS PRODUCTOS O SERVICIOS
DE ACUERDO CON LA MISION Y VISION DE LA EMPRESA.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2777 - 2785 - CONTROLAR LOS PROCESOS DE IMPORTACION Y
EXPORTACION SEGUN NORMATIVIDAD VIGENTE Y ACUERDOS ENTRE LAS PARTES.

R1: 22948 - ENTREGAR LOS DOCUMENTOS DE EMBARQUE AL AGENTE ADUANERO PARA LLEVAR A
CABO EL PROCESO DE IMPORTACION Y EXPORTACION DE ACUERDO CON LAS NORMAS LEGALES
REGISTRANDO LOS DOCUMENTOS ANTE LOS ORGANISMOS COMPETENTES CONFORME A LAS
POLITICAS COMERCIALES, TRIBUTARIAS, ADUANERAS Y DE COMERCIO INTERNACIONAL VIGENTES
PARA LLEVAR A CABO LOS CONTROLES DE LAS IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES
CONCORDANTES CON LA POLITICA DE LA EMPRESA.

R2: 22950 - CUBRIR LOS CONTRATOS DE COMPRAVENTA EN LAS OPERACIONES DE LOS RIESGOS
JURIDICOS DEL COMERCIO INTERNACIONAL TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS LEGALES
VIGENTES OBTENIENDO LOS VISTOS BUENOS O PERMISOS PREVIOS PARA LOS PRODUCTOS QUE
REQUIEREN ANTE LOS ORGANISMOS RESPECTIVOS CON BASE EN LAS NORMAS LEGALES DE
COMERCIO INTERNACIONAL VIGENTES DE ACUERDO CON LAS POLITICAS DE LA EMPRESA.

R3: 22951 - REGISTRAR LA EMPRESA COMO PRODUCTOR NACIONAL, OFERTA EXPORTABLE Y
DETERMINACION DE ORIGEN ANTE LAS ENTIDADES CORRESPONDIENTES DE ACUERDO CON LAS
NORMAS DE COMERCIO INTERNACIONALVIGENTES, TENIENDO EN CUENTA LAS CONTINGENCIAS
DE IMPORTACION FRENTE A LAS RESTRICCIONES RELATIVAS A LA NATURALEZA DE LOS
PRODUCTOQS, DE .;\CUERDO CON LAS NORMAS DE COMERCIO INTERNACIONAL VIGENTES PARA
OBTENER LAS LICENCIAS Y CERTIFICACIONES Y DE ACUERDO CON LAS POLITICAS DE LA
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ORGANIZACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2777 - OPERAR LOS PROCESOS DE IMPORTACION Y EXPORTACION
SEGUN NORMAS Y POLITICAS INTERNAS Y EXTERNAS.

R1: 22945 - REALIZAR LA NACIONALIZACION DE LA MERCANCIA PRESENTANDO LOS DOCUMENTOS
REQUERIDOS EN LA DECLARACION DE IMPORTACION ANTE LA ENTIDAD COMPETENTE DE
ACUERDO CON REGIMEN ADUANERO Y REQUISITOS SANITARIOS Y FITOSANITARIOS, DE IGUAL
FORMA, PAGAR LOS TRIBUTOS ADUANEROS EN LAS ENTIDADES AUTORIZADAS PARA INSPECCION
Y ENTREGA DE LA MERCANCIA DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DE LA ORGANIZACION.

R2: 22946 - CLASIFICAR LOS PRODUCTOS ARANCELARIAMENTE PARA IMPORTAR Y EXPORTAR DE
ACUERDO CON LA NATURALEZA Y EL SISTEMA ARMONIZADO, PARA DETERMINAR LOS ARANCELES,
REQUISITOS SANITARIOS Y FITOSANITARIOS CON BASE EN LOS TRATADOS COMERCIALES, EL
ORIGEN Y DESTINO SEGUN LAS NORMAS DE COMERCIO EXTERIOR VIGENTES Y LAS POLITICAS DE
LA ORGANIZACION.

R3: 22946 - CLASIFICAR LOS PRODUCTOS ARANCELARIAMENTE PARA IMPORTAR Y EXPORTAR DE
ACUERDO CON LA NATURALEZA Y EL SISTEMA ARMONIZADO, PARA DETERMINAR LOS ARANCELES,
REQUISITOS SANITARIOS Y FITOSANITARIOS CON BASE EN LOS TRATADOS COMERCIALES, EL
ORIGEN Y DESTINO SEGUN LAS NORMAS DE COMERCIO EXTERIOR VIGENTES Y LAS POLITICAS DE
LA ORGANIZACION.

Total aprendices

Nombre del

No. Ficha Municipio

programa | Matriculados | Cancelados Retiro
* | Voluntario

Lider de Tecndlogo

| , Popaydn —

10. ficha y en 49 | 0 4

Modalidad

orientacion | negociacion
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NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2782 - COORDINAR EL TRANSPORTE SEGUN MEDIOS Y MODOS

R1: 22941 - SOPORTAR LAS RUTAS ASIGNADAS PARA EL TRANSPORTE DE CARGA Y
REGLAMENTADAS CON LOS MAPAS RESPECTIVOS DE VIAS Y RECORRIDOS TENIENDO EN CUENTA
LAS NORMAS NACIONALES E INTERNACIONALES VIGENTES ELABORANDO LAS RUTAS PARA CADA
FASE DE TRANSPORTE DE DESTINO A DESTINO, SIMULANDO Y VERIFICANDO EL CUMPLIMIENTO

DE LOS PARAMETROS ESTABLECIDOS EN LA RUTA, DE ACUERDO CON LAS NORMAS LEGALES

VIGENTES Y LAS POLITICAS TRAZADAS POR LA EMPRESA.

R2: 22942 - ASIGNAR LAS RUTAS DE TRANSPORTE SEGUN LAS VIAS ASIGNADAS PARA LA
MOVILIZACION DE LA CARGA TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS LEGALES NACIONALES E
INTERNACIONALES VIGENTES DE IMPORTACION Y EXPORTACION, DETERMINANDO LAS RUTAS DE
TRANSPORTE ELABORADAS SEGUN LAS VIAS ASIGNADAS PARA LA MOVILIZACION DE LA CARGA DE
IMPORTACION Y EXPORTACION, DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS FIJADOS POR LA EMPRESA.

R3: 22943 - ELABORAR LAS RUTAS DE TRANSPORTE TENIENDO EN CUENTA LA NATURALEZA DE
LOS OBJETOS O ELEMENTOS QUE SE VAN A TRANSPORTAR, INFRAESTRUCTURA, EL ORIGEN,
DESTINO, TIEMPQ, DISTANCIA Y RECORRIDO FIJANDO TIEMPOS EN EL RUTEO, ELABORANDO EL
PLAN DE RUTA CRITICA CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO, DE ACUERDO CON EL
CLIMA, LA SEGURIDAD AEREA, MARITIMA, TERRESTRE, FLUVIAL INFRAESTRUCTURA DE BASADO
EN LAS NORMAS LEGALES VIGENTES Y LAS POLITICAS ESTABLECIDAS POR LA ORGANIZACION.

+ R4: 22944 - DEFINIR LAS RUTAS SEGUN LOS CANALES DE DISTRIBUCION, LAS FABRICAS Y CLIENTES

DE ACUERDO A LAS NORMAS DE TRANSPORTE NACIONAL E INTERNACIONAL, PARA
IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES TENIENDO EN CUENTA LOS INCOTERMS, SEGUN LA RUTA Y
MODO DE TRANSPORTE UTILIZADO EN LAS IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES DE ACUERDO CON
LAS NORMAS LEGALES NACIONALES E INTERNACIONALES AJUSTADAS A LAS NECESIDADES DE LA
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ORGANIZACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2764 - COSTEAR LA CADENA DE APROVISIONAMIENTO, |
DISTRIBUCION Y TRANSPORTE DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS DEL PLAN
LOGISTICO.

R1: 22932 - ANALIZAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO FINANCIERO INTERNACIONAL PARA

TOMAR DECISIONES FRENTE A LA IMPORTACION Y EXPORTACION A PARTIR DE LA SIMULACION DE
LA OPERACION TENIENDO EN CUENTA EL COMPORTAMIENTO DE DIVISAS A MEDIANO Y LARGO
PLAZO.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR
DEL MERCADO, IDIOSINCRASIA, CULTURA Y NECESIDAD DE LOS CLIENTES.

R1: 22926 - ESTABLECER LOS ESTANDARES DEL CANAL DE DISTRIBUCION TENIENDO EN CUENTA
LAS NORMAS LEGALES, EL NUMERO DE PEDIDOS, CANTIDAD DE UNIDADES COMPRADAS,
VENDIDAS Y DEVUELTAS, POR CADA CANAL EN UN TIEMPO DETERMINADO DE ACUERDO CON LAS

CARACTERISTICAS DE LOS PRODUCTOS Y/O SERVICIOS, LA TECNOLOGIA, TIPO DE EMPAQUES,
PRECIO, FLETES SEGUN LAS POLITICAS IMPLEMENTADAS POR LA ORGANIZACION.

R2: 22927 - SELECCIONAR LOS CANALES TENIENDO EN CUENTA LA NATURALEZA DEL PRODUCTO Y
EL SEGMENTO DEL MERCADO, LAS VARIABLES EVALUADAS EN CADA CANAL ANALIZANDO EL
MERCADO, TAMANO, VOLUMEN, VENTA, COBERTURA Y CAPACIDAD FINANCIERA SIGUIENDO
PROCEDIMIENTOS EN LA REVISION DEL INFORME DE ACUERDO CON LA MEZCLA DE PRODUCTOS Y
LAS POLITICAS DE LA ORGANIZACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 3375 - DETERMINAR OPORTUNIDADES DE MERCADO DE
ACUERDO CON LAS TENDENCIAS DEL ENTORNO Y LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

[ R1: 22892 - APLICAR LAS TECNICAS, METODOS Y PROCEDIMIENTOS DE EVALUACION DE IDEAS EN
! EL PROCESO DE SELECCION, DE ACUERDO CON LAS NECESIDADES DEL MERCADO EN RELACION
[ .

‘ CON EL USO Y BENEFICIO DEL PRODUCTO, APLICANDO TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS EXISTENTES
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QUE ESTEN DE ACUERDO CON LAS POLITICAS, NECESIDADES Y OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

R2: 22893 - ESTUDIAR EL NIVEL DE DESARROLLO, LA TENDENCIA DE CRECIMIENTO Y LOS POSIBLES
TRATADOS INTERNACIONALES CON OTROS MERCADOS, REGIONES O PAISES, PREVIAMENTE
SELECCIONADOS ANALIZANDO LAS CARACTERISTICAS ECONOMICAS, DE ESTABILIDAD POLITICA,
COMPORTAMIENTO LEGAL Y CULTURAL, ANTES DE DETERMINAR LA POSIBILIDAD DE INGRESO Y
DEFINIR EL AMBIENTE DE UN MERCADO QUE SE AJUSTE A LAS POLITICAS Y OBJETIVOS DE LA
ORGANIZACION.

R3: 22894 - EVALUAR LAS IDEAS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS FRENTE A LAS NECESIDADES Y
REQUERIMIENTOS ESTABLECIDOS EN EL ESTUDIO DE MERCADO, TENIENDO EN CUENTA LAS
NECESIDADES, REQUERIMIENTOS, AJUSTANDO LAS IDEAS A LOS MERCADOS A PARTIR DEL
ANALISIS DE LAS VARIABLES DEL ENTORNO Y LAS BARRERAS DE ENTRADA TARIFARIAS Y NO
TARIFARIAS, QUE SE AJUSTEN A LAS NECESIDADES Y POLITICAS DE LA ORGANIZACION.

R4: 22895 - SELECCIONAR LAS IDEAS DE PRODUCTOS O SERVICIOS TENIENDO EN CUENTA LA

DISPONIBILIDAD ECONOMICA Y TECNOLOGICA QUE RESPONDEN A LAS NECESIDADES DEL
MERCADO EN RELACION CON EL USO Y BENEFICIO DEL PRODUCTO, A PARTIR DE LA CAPACIDAD
PRODUCTIVA Y OBJETIVOS TRAZADQOS POR LA EMPRESA.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2772 - DILIGENCIAR LOS DOCUMENTOS SEGUN NORMAS Y
PROCEDIMIENTOS ESTABLECIDOS A NIVEL INTERNO Y EXTERNO.

R1: 22938 - ANALIZAR LA DOCUMENTACION PRESEE\ITADA Y REQUERIDA POR LOS POSIBLES
PROVEEDORES Y CLIENTES PARA LAS IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES EVALUADA DE ACUERDO

CON LAS NORMAS LEGALES VIGENTES VERIFICANDO QUE LOS DOCUMENTOS REQUERIDOS SE |
AJUSTEN A LAS NORMAS LEGALES NACIONALES E INTERNACIONALES VIGENTES Y A LOS PROCESOS

Y REQUISITOS EXIGIDOS POR LA EMPRESA.

R2: 22939 - REVISAR QUE EL CERTIFICADO DE CONSTITUCION Y GERENCIA CUMPLE CON LOS
REQUISITOS COMERCIALES Y LEGALES, EVALUANDO LOS ANTECEDENTES COMERCIALES
CERTIFICADOS PARA LA SELECCION DEL PROVEEDOR TENIENDO EN CUENTA LAS REFERENCIAS
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COMERCIALES SOLICITADAS DETERMINANDO QUE LOS PRODUCTOS CUMPLAN CON LOS
REQUISITOS SANITARIO, FITOSANITARIOS, AMBIENTALES Y DE CALIDAD, DE ACUERDO CON LA
NORMAS LEGALES VIGENTES, PARA LA SELECCION DE PROVEEDORES EXIGIDOS POR LA EMPRESA.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2789 - EFECTUAR LAS TRANSACCIONES COMERCIALES DE
ACUERDO A LAS REQUISICIONES COMERCIALES SEGUN ACUERDOS ENTRE LAS PARTES.

R1: 22954 - ANALIZAR LOS TERMINOS DE NEGOCIACION INTERNACIONAL DEPENDIENDO DE LAS
CLAUSULAS ESTABLECIDAS POR LA CAMARA DE COMERCIO INTERNACIONAL, LOS TERMINOS
CONTRACTUALES ACORDADOS POR EL COMPRADOR Y VENDEDOR, ANALIZANDO LOS FLETES,
SEGUROS Y SERVICIOS PORTUARIOS Y ADUANEROS DE ACUERDO CON LAS NORMAS LEGALES
NACIONALES E INTERNACIONALES CON BASE EN LAS POLITICAS Y NECESIDADES DE LA
ORGANIZACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA:3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

R1: 22896 - DETERMINAR LOS INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE ACUERDO CON LOS
PLANES DE MERCADEQO TENIENDO EN CUENTA EL CUMPLIMIENTO DE METAS LOGRADAS EN UN
PERIODO DE TIEMPO CON BASE EN LOS OBJETIVOS FIJADOS POR LA ORGANIZACION.

R2: 22897 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL COMPORTAMIENTO DEL
CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO MERCADOLOGICO, ELABORANDOQ EL PLAN DE
ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICAS Y DE
PLANEACION DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS FIJADOS POR LA EMPRESA.

R3: 22898 - DISENAR LAS ESTRATEGIAS DE ACUERDO CON EL PLAN DE MERCADEQ TENIENDO EN
CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION
DE VENTAS Y LAS METAS FI-JADAS POR LA ORGANIZACION.

R4: 22899 - DEFINIR EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA DATOS Y
ESTADISTICAS DE GESTIO.N Y EL COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, REALIZANDC UN
DIAGNOSTICO DE MERCADOS QUE IDENTIFIQUE OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS UTILIZANDO
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SOFTWARE ESPECIALIZADO EN PROYECCIONES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA LAS
POLITICAS DE LA EMPRESA.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA:3390 - PROCESAR LA INFORMACION RECOLECTADA DE ACUERDO
CON LOS MANUALES DE MANEJOS DE INFORMACION.

R1: 22922 - PROCESAR EL CONJUNTO DE DATOS CON EL APOYO DE TECNOLOGIAS DE LAl
INFORMACION TENIENDO EN CUENTA LA AMPLITUD, PROFUNDIDAD DE CONTENIDOS,EL |
PROBLEMA Y OBJETIVOS DE INVESTIGACION SEGUN EL PLAN ESQUEMA BASICO DE PUBLICACION [
DE RESULTADOS.

R2: 22923 - ANALIZAR LA INFORMACION A PARTIR DEL DESARROLLO DE ELEMENTOS DE LOGICA
MATEMATICA Y LA APLICACION DE METODOS DE INFERENCIA ESTADISTICA PARA PROYECTAR LOS
DATOS CUANTITATIVOS SEGUN TECNICAS PROYECTIVAS.

R3: 22924 - REGISTRAR LA INFORMACION APOYADO POR TECNOLOGIAS DE INFORMACION
APLICANDO EL INGLES AL MANEJO INFORMATICO DE DATOS DENTRO DEL TIEMPO ESTABLECIDO
SEGUN EL PLAN DE INVESTIGACION Y LOS RESULTADOS OBTENIDOS.

R4: 22925 - CLASIFICAR LOS DATOS OBTENIDOS MEDIANTE LA ASIGNACION DE NUMEROS DE
FORMULARIOS DE ESTUDIO Y CODIGOS SEGUN RESPUESTA DE LOS DIFERENTES ITEMS DE
ACUERDO CON LAS VARIABLES Y PARAMETROS REQUERIDOS EN LA INVESTIGACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 1, - PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO, CON
LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

R1: 38398 - RECONOCER EL ROL DE LOS PARTICIPANTES EN EL PROCESO FORMATIVO, EL PAPEL DE
LOS AMBIENTES DE APRENDIZAJE Y LA METODOLOGIA DE FORMACION, DE ACUERDO CON LA
DINAMICA ORGANIZACIONAL DEL SENA

R2: 38400 - GESTIONAR LA INFORMACION DE ACUERDO CON LOS PROCEDIMIENTOS

ESTABLECIDOS Y CON LAS TECNOLOGIAS DE LA INFORMACION Y LA COMUNICACION DISPONIBLES.

R3: 38403 - REDIMENSIONAR PERMANENTEMENTE SU PROYECTO DE VIDA DE ACUERDO CON LAS |
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| CIRCUNSTANCIAS DEL CONTEXTO Y CON VISION PROSPECTIVA.

R4: 38404 - CONCERTAR ALTERNATIVAS Y ACCIONES DE FORMACION PARA EL DESARROLLO DE
LAS COMPETENCIAS DEL PROGRAMA FORMACION, CON BASE EN LA POLITICA INSTITUCIONAL.

1

R5: 38406 - IDENTIFICAR LAS OPORTUNIDADES QUE EL SENA OFRECE EN EL MARCO DE LA
FORMACION PROFESIONAL DE ACUERDO CON EL CONTEXTO NACIONAL E INTERNACIONAL.

R6: 38408 - ASUMIR LOS DEBERES Y DERECHOS CON BASE EN LAS LEYES Y LA NORMATIVA
INSTITUCIONAL EN EL MARCO DE SU PROYECTO DE VIDA.

R7: 38411 - ASUMIR ACTITUDES CRITICAS , ARGUMENTATIVAS Y PROPOSITIVAS EN FUNCION DE
LA RESOLUCION DE PROBLEMAS DE CARACTER PRODUCTIVO Y SOCIAL.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

R1: 22919 - RECOPILAR LA INFORMACION SOBRE COMPORTAMIENTO, RELACIONES DE
CAUSALIDAD, TAMANO DE MUESTRA SON RECOPILADAS PARA BASE DE DATOS DE POBLACION
POR EDADES, MAPAS, PLANOS, FOTOGRAFIAS DEFINIENDO EL SEGMENTO OBJETIVO, DIVIDIENDO
LOS PAISES EN GRUPOS HOMOGENEQS CON EL FIN DE QUE LAS ESTRATEGIAS DEFINIDAS SEAN
VALIDAS EN DISTINTOS PAISES POR LAS SIMILITUDES ECONOMICAS Y CULTURALES, GEOGRAFICAS,
| CLIMAS, COSTUMBRES, RELIGION, TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS LEGALES PARA VENDER
LOS PRODUCTOS EN EL MERCADO INTERNACIONAL DE ACUERDO CON LOS OBIETIVOS
PROPUESTOS POR LA ORGANIZACION.

R2: 22920 - REALIZAR LA SEGMENTACION A PARTIR DE CARACTERISTICAS PSICOGRAFICAS,
DEMOGRAFICAS, CULTURALES, GEOGRAFICAS, PSICOLOGICOS Y SOCIOECONOMICAS DE CADA
ESTRATO SOCIAL COMBINANDO LAS VARIABLES PARA PRODUCIR EL NIVEL DE ACEPTACION DE UN

LLEGAR CON EL PRODUCTO O SERVICIO A MERCADEAR BASADO EN LAS POLITICAS ESTABLECIDAS

PRODUCTO O SERVICIO, .IDENTIFICANDO EL SEGMENTO DE MERCADO CON BASE EN |

CARACTERISTICAS, INTERESES, PREFERENCIAS Y OPINIONES DE LA POBLACION A LA QUE SE DESEA |
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POR LA ORGANIZACION.

R3: 22921 - SELECCIONAR LOS CRITERIOS DE SEGMENTACION DEPENDIENDO SI SE TRATA DE
SEGMENTACION DE CLIENTES DE CONSUMO O SEGMENTACION DE CLIENTES DE INVERSION
TENIENDO EN CUENTA NORMAS NACIONALES E INTERNACIONALES, DETERMINANDO EL
POTENCIAL DE EXPORTACION, LAS DIMENSIONES Y CARACTERISTICA DE LA DEMANDA Y LOS
CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LAS NORMAS LEGALES, SON DETERMINADQS PARA
SEGMENTAR EL MERCADO Y EL POTENCIAL DE COMPRADORES DE LOS PRODUCTOS O SERVICIOS
DE ACUERDO CON LA MISION Y VISION DE LA EMPRESA.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2777 - 2785 - CONTROLAR LOS PROCESOS DE IMPORTACION Y
EXPORTACION SEGUN NORMATIVIDAD VIGENTE Y ACUERDOS ENTRE LAS PARTES.

R1: 22948 - ENTREGAR LOS DOCUMENTOS DE EMBARQUE AL AGENTE ADUANERO PARA LLEVAR A
CABO EL PROCESO DE IMPORTACION Y EXPORTACION DE ACUERDO CON LAS NORMAS LEGALES
REGISTRANDO LOS DOCUMENTOS ANTE LOS ORGANISMOS COMPETENTES CONFORME A LAS
POLITICAS COMERCIALES, TRIBUTARIAS, ADUANERAS Y DE COMERCIO INTERNACIONAL VIGENTES
PARA LLEVAR A CABO LOS CONTROLES DE LAS IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES
CONCORDANTES CON LA POLITICA DE LA EMPRESA.

R2: 22950 - CUBRIR LOS CONTRATOS DE COMPRAVENTA EN LAS OPERACIONES DE LOS RIESGOS
JURIDICOS DEL COMERCIO INTERNACIONAL TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS LEGALES
VIGENTES OBTENIENDO LOS VISTOS BUENOS O PERMISOS PREVIOS PARA LOS PRODUCTOS QUE
REQUIEREN ANTE LOS ORGANISMOS RESPECTIVOS CON BASE EN LAS NORMAS LEGALES DE
COMERCIO INTERNACIONAL VIGENTES DE ACUERDO CON LAS POLITICAS DE LA EMPRESA.

R3: 22951 - REGISTRAR LA EMPRESA COMO PRODUCTOR NACIONAL, OFERTA EXPORTABLE Y
DETERMINACION DE ORIGEN ANTE LAS ENTIDADES CORRESPONDIENTES DE ACUERDO CON LAS
NORMAS DE COMERCIO INTERNACIONAL VIGENTES, TENIENDO EN CUENTA 1AS CONTINGENCIAS
DE IMPORTACION FRENTE A LAS RESTRICCIONES RELATIVAS A LA NATURALEZA DE LOS
PRODUCTOS, DE ACUERDO CON LAS NORMAS DE C.OMERCIO INTERNACIONAL VIGENTES PARA
OBTENER LAS LICENCIAS Y CERTIFICACIONES Y DE ACUERDO CON LAS POLITICAS DE LA
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ORGANIZACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2777 - OPERAR LOS PROCESOS DE IMPORTACION Y EXPORTACION
SEGUN NORMAS Y POLITICAS INTERNAS Y EXTERNAS.

R1: 22945 - REALIZAR LA NACIONALIZACION DE LA MERCANCIA PRESENTANDO LOS DOCUMENTOS
REQUERIDOS EN LA DECLARACION DE IMPORTACION ANTE LA ENTIDAD COMPETENTE DE
ACUERDO CON REGIMEN ADUANERO Y REQUISITOS SANITARIOS Y FITOSANITARIOS, DE IGUAL
FORMA, PAGAR LOS TRIBUTOS ADUANEROS EN LAS ENTIDADES AUTORIZADAS PARA INSPECCION
Y ENTREGA DE LA MERCANCIA DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DE LA ORGANIZACION.

R2: 22946 - CLASIFICAR LOS PRODUCTOS ARANCELARIAMENTE PARA IMPORTAR Y EXPORTAR DE
ACUERDO CON LA NATURALEZA Y EL SISTEMA ARMONIZADO, PARA DETERMINAR LOS ARANCELES,
REQUISITOS SANITARIOS Y FITOSANITARIOS CON BASE EN LOS TRATADOS COMERCIALES, EL
ORIGEN Y DESTINO SEGUN LAS NORMAS DE COMERCIO EXTERIOR VIGENTES Y LAS POLITICAS DE
LA ORGANIZACION.

R3: 22946 - CLASIFICAR LOS PRODUCTOS ARANCELARIAMENTE PARA IMPORTAR Y EXPORTAR DE
ACUERDO CON LA NATURALEZA Y EL SISTEMA ARMONIZADO, PARA DETERMINAR LOS ARANCELES,
REQUISITOS SANITARIOS Y FITOSANITARIOS CON BASE EN LOS TRATADOS COMERCIALES, EL
ORIGEN Y DESTINO SEGUN LAS NORMAS DE COMERCIO EXTERIOR VIGENTES Y LAS POLITICAS DE
LA ORGANIZACION.

Total aprendices
Nombre del
No. Ficha Municipio
programa | pmatriculados | Cancelados Retiro
Voluntario
Lider de Tecndlogo
Popayan —
11. fichay en 52 0 0 [
Modalidad |
orientacidon | negociacion |
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NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2782 - COORDINAR EL TRANSPORTE SEGUN MEDIOS Y MODOS

R1: 22941 - SOPORTAR LAS RUTAS ASIGNADAS PARA EL TRANSPORTE DE CARGA Y
REGLAMENTADAS CON LOS MAPAS RESPECTIVOS DE VIAS Y RECORRIDOS TENIENDO EN CUENTA
LAS NORMAS NACIONALES E INTERNACIONALES VIGENTES ELABORANDO LAS RUTAS PARA CADA
FASE DE TRANSPORTE DE DESTINO A DESTINO, SIMULANDO Y VERIFICANDO EL CUMPLIMIENTO
DE LOS PARAMETROS ESTABLECIDOS EN LA RUTA, DE ACUERDO CON LAS NORMAS LEGALES
VIGENTES Y LAS POLITICAS TRAZADAS POR LA EMPRESA.

R2: 22942 - ASIGNAR LAS RUTAS DE TRANSPORTE SEGUN LAS VIAS ASIGNADAS PARA LA
MOVILIZACION DE LA CARGA TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS LEGALES NACIONALES E
INTERNACIONALES VIGENTES DE IMPORTACION Y EXPORTACION, DETERMINANDO LAS RUTAS DE
TRANSPORTE ELABORADAS SEGUN LAS VIAS ASIGNADAS PARA LA MOVILIZACION DE LA CARGA DE
IMPORTACION Y EXPORTACION, DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS FIJADOS POR LA EMPRESA.

R3: 22943 - ELABORAR LAS RUTAS DE TRANSPORTE TENIENDO EN CUENTA LA NATURALEZA DE
LOS OBJETOS O ELEMENTOS QUE SE VAN A TRANSPORTAR, INFRAESTRUCTURA, EL ORIGEN,
DESTINO, TIEMPO, DISTANCIA Y RECORRIDO FIJANDO TIEMPOS EN EL RUTEO, ELABORANDO EL
PLAN DE RUTA CRITICA CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO, DE ACUERDO CON EL
CLIMA, LA SEGURIDAD AEREA, MARITIMA, TERRESTRE, FLUVIAL INFRAESTRUCTURA DE BASADO
EN LAS NORMAS LEGALES VIGENTES Y LAS POLITICAS ESTABLECIDAS POR LA ORGANIZACION.

R4: 22944 - DEFINIR LAS RUTAS SEGUN LOS CANALES DE DISTRIBUCION, LAS FABRICAS Y CLIENTES
DE ACUERDO A LAS NORMAS DE TRANSPORTE+ NACIONAL E INTERNACIONAL, PARA
IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES TENIENDO EN CUENTA LOS INCOTERMS, SEGUN LA RUTA Y
MODO DE TRANSPORTE UTIL!ZAE'JO EN LAS IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES DE ACUERDO CON

LAS NORMAS LEGALES NACIONALES E INTERNACIONALES AJUSTADAS A LAS NECESIDADES DE LA
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ORGANIZACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2764 - COSTEAR LA CADENA DE APROVISIONAMIENTO,
DISTRIBUCION Y TRANSPORTE DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS DEL PLAN
LOGISTICO.

R1: 22932 - ANALIZAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO FINANCIERO INTERNACIONAL PARA
TOMAR DECISIONES FRENTE A LA IMPORTACION Y EXPORTACION A PARTIR DE LA SIMULACION DE
LA OPERACION TENIENDO EN CUENTA EL COMPORTAMIENTO DE DIVISAS A MEDIANO Y LARGO
PLAZO.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR
DEL MERCADO, IDIOSINCRASIA, CULTURA Y NECESIDAD DE LOS CLIENTES.

R1: 22926 - ESTABLECER LOS ESTANDARES DEL CANAL DE DISTRIBUCION TENIENDO EN CUENTA
LAS NORMAS LEGALES, EL NUMERO DE PEDIDOS, CANTIDAD DE UNIDADES COMPRADAS,
VENDIDAS Y DEVUELTAS, POR CADA CANAL EN UN TIEMPO DETERMINADO DE ACUERDO CON LAS
CARACTERISTICAS DE LOS PRODUCTOS Y/O SERVICIOS, LA TECNOLOGIA, TIPO DE EMPAQUES,

PRECIO, FLETES SEGUN LAS POLITICAS IMPLEMENTADAS POR LA ORGANIZACION. .
|

R2: 22927 - SELECCIONAR LOS CANALES TENIENDO EN CUENTA LA NATURALEZA DEL PRODUCTO Y |
EL SEGMENTO DEL MERCADO, LAS VARIABLES EVALUADAS EN CADA CANAL ANALIZANDO EL |

MERCADO, TAMANO, VOLUMEN, VENTA, COBERTURA Y CAPACIDAD FINANCIERA SIGUIENDO |
PROCEDIMIENTOS EN LA REVISION DEL INFORME DE ACUERDO CON LA MEZCLA DE PRODUCTOS Y
LAS POLITICAS DE LA ORGANIZACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 3375 - DETERMINAR OPORTUNIDADES DE MERCADO DE
ACUERDO CON LAS TENDENCIAS DEL ENTORNO Y LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

R1: 22892 - APLICAR LAS TECNICAS, METODOS Y PROCEDIMIENTOS DE EVALUACION DE IDEAS EN
EL PROCESO DE SELECCION, DE ACUERDO CON LAS NECESIDADES DEL MERCADO EN RELACION
CON EL USO Y BENEFICIO DEL PRODUCTO, APLICANDO TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS EXISTENTES
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QUE ESTEN DE ACUERDO CON LAS POLITICAS, NECESIDADES Y OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

R2: 22893 - ESTUDIAR EL NIVEL DE DESARROLLO, LA TENDENCIA DE CRECIMIENTO Y LOS POSIBLES |
TRATADOS INTERNACIONALES CON OTROS MERCADOS, REGIONES O PAISES, PREVIAMENTE |
SELECCIONADOS ANALIZANDO LAS CARACTERISTICAS ECONOMICAS, DE ESTABILIDAD POLITICA,
COMPORTAMIENTO LEGAL Y CULTURAL, ANTES DE DETERMINAR LA POSIBILIDAD DE INGRESO Y
DEFINIR EL AMBIENTE DE UN MERCADO QUE SE AJUSTE A LAS POLITICAS Y OBJETIVOS DE LA
ORGANIZACION.

R3: 22894 - EVALUAR LAS IDEAS DE LOS PRODUCTQOS Y SERVICIOS FRENTE A LAS NECESIDADES Y
REQUERIMIENTOS ESTABLECIDOS EN EL ESTUDIO DE MERCADO, TENIENDO EN CUENTA LAS
NECESIDADES, REQUERIMIENTOS, AJUSTANDO LAS IDEAS A LOS MERCADOS A PARTIR DEL
ANALISIS DE LAS VARIABLES DEL ENTORNO Y LAS BARRERAS DE ENTRADA TARIFARIAS Y NO
TARIFARIAS, QUE SE AJUSTEN A LAS NECESIDADES Y POLITICAS DE LA ORGANIZACION.

R4: 22895 - SELECCIONAR LAS IDEAS DE PRODUCTOS O SERVICIOS TENIENDO EN CUENTA LA
DISPONIBILIDAD ECONOMICA Y TECNOLOGICA QUE RESPONDEN A LAS NECESIDADES DEL
MERCADO EN RELACION CON EL USO Y BENEFICIO DEL PRODUCTO, A PARTIR DE LA CAPACIDAD
PRODUCTIVA'Y OBJETIVOS TRAZADOS POR LA EMPRESA.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2772 - DILIGENCIAR LOS DOCUMENTOS SEGUN NORMAS Y
PROCEDIMIENTOS ESTABLECIDOS A NIVEL INTERNO Y EXTERNO.

R1: 22938 - ANALIZAR LA DOCUMENTACION PRESENTADA Y REQUERIDA POR LOS POSIBLES
PROVEEDORES Y CLIENTES PARA LAS IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES EVALUADA DE ACUERDO

CON LAS NORMAS LEGALES VIGENTES VERIFICANDO QUE LOS DOCUMENTOS REQUERIDOS SE
AJUSTEN A LAS NORMAS LEGALES NACIONALES E INTERNACIONALES VIGENTES Y A LOS PROCESOS
Y REQUISITOS EXIGIDOS POR LA EMPRESA.

R2: 22939 - REVISAR QUE EL CERTIFICADO DE CONSTITUCION Y GERENCIA CUMPLE CON LOS
REQUISITOS COMERCIALES Y LEGALES, EVALUANDO LOS ANTECEDENTES COMERCIALES
CERTIFICADOS PARA LA SELECCION DEL PROVEEDOR TENIENDO EN CUENTA LAS REFERENCIAS
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COMERCIALES SOLICITADAS DETERMINANDO QUE LOS PRODUCTOS CUMPLAN CON LOS
REQUISITOS SANITARIO, FITOSANITARIOS, AMBIENTALES Y DE CALIDAD, DE ACUERDO CON LA
NORMAS LEGALES VIGENTES, PARA LA SELECCION DE PROVEEDORES EXIGIDOS POR LA EMPRESA.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2789 - EFECTUAR LAS TRANSACCIONES COMERCIALES DE
ACUERDO A LAS REQUISICIONES COMERCIALES SEGUN ACUERDOS ENTRE LAS PARTES.

R1: 22954 - ANALIZAR LOS TERMINOS DE NEGOCIACION INTERNACIONAL DEPENDIENDO DE LAS
CLAUSULAS ESTABLECIDAS POR LA CAMARA DE COMERCIO INTERNACIONAL, LOS TERMINOS
CONTRACTUALES ACORDADOS POR EL COMPRADOR Y VENDEDOR, ANALIZANDO LOS FLETES,
SEGUROS Y SERVICIOS PORTUARIOS Y ADUANEROS DE ACUERDO CON LAS NORMAS LEGALES
NACIONALES E INTERNACIONALES CON BASE EN LAS POLITICAS Y NECESIDADES DE LA
ORGANIZACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA:3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

R1: 22896 - DETERMINAR LOS INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE ACUERDO CON LOS
PLANES DE MERCADEO TENIENDQO EN CUENTA EL CUMPLIMIENTO DE METAS LOGRADAS EN UN
PERIODO DE TIEMPO CON BASE EN LOS OBJETIVOS FIJADOS POR LA ORGANIZACION.

R2: 22897 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL COMPORTAMIENTO DEL
CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE
ACCION DE MERC'ADEO TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICAS Y DE
PLANEACION DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS FIJADOS POR LA EMPRESA.

R3: 22898 - DISENAR LAS ESTRATEGIAS DE ACUERDO CON EL PLAN DE MERCADEO TENIENDO EN
CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION
DE VENTAS Y LAS METAS FIJADAS POR LA ORGANIZACION

R4: 22899 - DEFINIR EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA DATOS Y
ESTADISTICAS DE GESTION Y EL COMPORTAMIENTO DE LdS CONSUMIDORES, REALIZANDO UN
DIAGNOSTICO DE MERCADOS QUE IDENTIFIQUE OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS UTILIZANDO
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SOFTWARE ESPECIALIZADO EN PROYECCIONES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA LAS
POLITICAS DE LA EMPRESA.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA:3390 - PROCESAR LA INFORMACION RECOLECTADA DE ACUERDO
CON LOS MANUALES DE MANEJOS DE INFORMACION.

R1: 22922 - PROCESAR EL CONJUNTO DE DATOS CON EL APOYO DE TECNOLOGIAS DE LA

INFORMACION TENIENDO EN CUENTA LA AMPLITUD, PROFUNDIDAD DE CONTENIDOS,EL

PROBLEMA Y OBJETIVOS DE INVESTIGACION SEGUN EL PLAN ESQUEMA BASICO DE PUBLICACION
DE RESULTADOS. i

R2: 22923 - ANALIZAR LA INFORMACION A PARTIR DEL DESARROLLO DE ELEMENTOS DE LOGICA |

MATEMATICA Y LA APLICACION DE METODOS DE INFERENCIA ESTADISTICA PARA PROYECTAR LOS
DATOS CUANTITATIVOS SEGUN TECNICAS PROYECTIVAS.

R3: 22924 - REGISTRAR LA INFORMACION APOYADO POR TECNOLOGIAS DE INFORMACION
APLICANDO EL INGLES AL MANEJO INFORMATICO DE DATOS DENTRO DEL TIEMPO ESTABLECIDO
SEGUN EL PLAN DE INVESTIGACION Y LOS RESULTADOS OBTENIDOS.

R4: 22925 - CLASIFICAR LOS DATOS OBTENIDOS MEDIANTE LA ASIGNACION DE NUMERQS DE
FORMULARIOS DE ESTUDIO Y CODIGOS SEGUN RESPUESTA DE LOS DIFERENTES ITEMS DE
ACUERDO CON LAS VARIABLES Y PARAMETROS REQUERIDOS EN LA INVESTIGACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 1 - PROMOVER LA INTERACCION IDQNEA CONSIGO MISMO, CON
LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

R1: 38398 - RECONOCER EL ROL DE LOS PARTICIPANTES EN EL PROCESO FORMATIVO, EL PAPEL DE
LOS AMBIENTES DE APRENDIZAJE Y LA METODOLOGIA DE FORMACION, DE ACUERDO CON LA
DINAMICA ORGANIZACIONAL DEL SENA

| R2: 38400 - GESTIONAR LA INFORMACION DE ACUERDO CON LOS PROCEDIMIENTOS

ESTABLECIDOS Y CON LAS TECNOLOGIAS DE LA INFORMACION Y LA COMUNICACION DISPONIBLES.

R3: 38403 - REDIMENSIONAR PERMANENTEMENTE SU PROYECTO DE VIDA DE ACUERDO CON LAS |
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CIRCUNSTANCIAS DEL CONTEXTO Y CON VISION PROSPECTIVA.

R4: 38404 - CONCERTAR ALTERNATIVAS Y ACCIONES DE FORMACION PARA EL DESARROLLO DE
LAS COMPETENCIAS DEL PROGRAMA FORMACION, CON BASE EN LA POLITICA INSTITUCIONAL.

R5: 38406 - IDENTIFICAR LAS OPORTUNIDADES QUE EL SENA OFRECE EN EL MARCO DE LA
FORMACION PROFESIONAL DE ACUERDO CON EL CONTEXTO NACIONAL E INTERNACIONAL.

R6: 38408 - ASUMIR LOS DEBERES Y DERECHOS CON BASE EN LAS LEYES Y LA NORMATIVA
INSTITUCIONAL EN EL MARCO DE SU PROYECTO DE VIDA.

R7: 38411 - ASUMIR ACTITUDES CRITICAS , ARGUMENTATIVAS Y PROPOSITIVAS EN FUNCION DE
LA RESOLUCION DE PROBLEMAS DE CARACTER PRODUCTIVO Y SOCIAL.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

R1: 22919 - RECOPILAR LA INFORMACION SOBRE COMPORTAMIENTO, RELACIONES DE

CAUSALIDAD, TAMANO DE MUESTRA SON RECOPILADAS PARA BASE DE DATOS DE POBLACION
POR EDADES, MAPAS, PLANOS, FOTOGRAFIAS DEFINIENDO EL SEGMENTO OBJETIVO, DIVIDIENDO
LOS PAISES EN GRUPOS HOMOGENEQS CON EL FIN DE QUE LAS ESTRATEGIAS DEFINIDAS SEAN
VALIDAS EN DISTINTOS PAISES POR LAS SIMILITUDES ECONOMICAS Y CULTURALES, GEOGRAFICAS,
CLIMAS, COSTUMBRES, RELIGION, TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS LEGALES PARA VENDER
,LOS PRODUCTOS EN EL MERCADO INTERNACIONAL DE ACUERDO CON LOS OBIJETIVOS
PROPUESTOS POR LA ORGANIZACION.

R2: 22920 - REALIZAR LA SEGMENTACION A PARTIR DE CARACTERISTICAS PSICOGRAFICAS,
DEMOGRAFICAS, CULTURALES, GEOGRAFICAS, PSICOLOGICOS Y SOCIOECONOMICAS DE CADA
ESTRATO SOCIAL COMBINANDO LAS VARJABLES PARA PRODUCIR EL NIVEL DE ACEPTACION DE UN

PRODUCTO O SERVICIO, IDENTIFICANDO EL SEGMENTO.DE MERCADO CON BASE EN |

CARACTERISTICAS, INTERESES, PREFERENCIAS Y OPINIONES DE LA POBLACION A LA QUE SE DESEA
LLEGAR CON EL PRODUCTO O SERVICIO A MERCADEAR BASADO EN LAS POLITICAS ESTABLECIDAS
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POR LA ORGANIZACION.

R3: 22921 - SELECCIONAR LOS CRITERIOS DE SEGMENTACION DEPENDIENDO S| SE TRATA DE
SEGMENTACION DE CLIENTES DE CONSUMO O SEGMENTACION DE CLIENTES DE INVERSION
TENIENDO EN CUENTA NORMAS NACIONALES E INTERNACIONALES, DETERMINANDO EL
POTENCIAL DE EXPORTACION, LAS DIMENSIONES Y CARACTERISTICA DE LA DEMANDA Y LOS
CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LAS NORMAS LEGALES, SON DETERMINADOS PARA
SEGMENTAR EL MERCADO Y EL POTENCIAL DE COMPRADORES DE LOS PRODUCTOS O SERVICIOS
DE ACUERDO CON LA MISION Y VISION DE LA EMPRESA.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2777 - 2785 - CONTROLAR LOS PROCESOS DE IMPORTACION Y
EXPORTACION SEGUN NORMATIVIDAD VIGENTE Y ACUERDOS ENTRE LAS PARTES.

R1: 22948 - ENTREGAR LOS DOCUMENTOS DE EMBARQUE AL AGENTE ADUANERO PARA LLEVAR A
CABO EL PROCESO DE IMPORTACION Y EXPORTACION DE ACUERDO CON LAS NORMAS LEGALES
REGISTRANDO LOS DOCUMENTOS ANTE LOS ORGANISMOS COMPETENTES CONFORME A LAS
POLITICAS COMERCIALES, TRIBUTARIAS, ADUANERAS Y DE COMERCIO INTERNACIONAL VIGENTES
PARA LLEVAR A CABO LOS CONTROLES DE LAS IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES
CONCORDANTES CON LA POLITICA DE LA EMPRESA.

R2: 22950 - CUBRIR LOS CONTRATOS DE COMPRAVENTA EN LAS OPERACIONES DE LOS RIESGOS
JURIDICOS DEL COMERCIO INTERNACIONAL TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS LEGALES
VIGENTES OBTENIENDO LOS VISTOS BUENQOS O PERMISOS PREVIOS PARA LOS PRODUCTOS QUE
REQUIEREN ANTE LOS ORGANISMOQS RESPECTIVOS CON BASE EN LAS NORMAS LEGALES DE
COMERCIO INTERNACIONAL VIGENTES DE ACUERDO CON LAS POLITICAS DE LA EMPRESA. [

R3: 22951 - REGISTRAR LA EMPRESA COMO PRODUCTOR NACIONAL, OFERTA EXPORTABLE Y
DETERMINACION DE ORIGEN ANTE LAS ENTIDADES CORRESPONDIENTES DE ACUERDO CON LAS
NORMAS DE COMERCIO INTERNACIONAL VIGENTES, TENIENDO EN CUENTA LAS CONTINGENCIAS
DE IMPORTACION FRENTE A LAS RESTRICCIONES RELATIVAS A LA NATURALEZA- DE LOS
PRODUCTOS, DE ACUERDO CON LAS NORMAS DE COMERCIO INTERNACIONAL VIGENTES PARA

OBTENER LAS LICENCIAS Y CERTIFICACIONES Y DE ACUERDO CON LAS POLITICAS DE LA |
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ORGANIZACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2777 - OPERAR LOS PROCESOS DE IMPORTACION Y EXPORTACION
SEGUN NORMAS Y POLITICAS INTERNAS Y EXTERNAS.

R1: 22945 - REALIZAR LA NACIONALIZACION DE LA MERCANCIA PRESENTANDO LOS DOCUMENTOS
REQUERIDOS EN LA DECLARACION DE IMPORTACION ANTE LA ENTIDAD COMPETENTE DE
ACUERDO CON REGIMEN ADUANERO Y REQUISITOS SANITARIOS Y FITOSANITARIOS, DE IGUAL
FORMA, PAGAR LOS TRIBUTOS ADUANEROS EN LAS ENTIDADES AUTORIZADAS PARA INSPECCION
Y ENTREGA DE LA MERCANCIA DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DE LA ORGANIZACION.

R2: 22946 - CLASIFICAR LOS PRODUCTOS ARANCELARIAMENTE PARA IMPORTAR Y EXPORTAR DE
ACUERDO CON LA NATURALEZA Y EL SISTEMA ARMONIZADO, PARA DETERMINAR LOS ARANCELES,
REQUISITOS SANITARIOS Y FITOSANITARIOS CON BASE EN LOS TRATADOS COMERCIALES, EL
ORIGEN Y DESTINO SEGUN LAS NORMAS DE COMERCIO EXTERIOR VIGENTES Y LAS POLITICAS DE
LA ORGANIZACION.

R3: 22946 - CLASIFICAR LOS PRODUCTOS ARANCELARIAMENTE PARA IMPORTAR Y EXPORTAR DE
ACUERDO CON LA NATURALEZA Y EL SISTEMA ARMONIZADO, PARA DETERMINAR LOS ARANCELES,
REQUISITOS SANITARIOS Y FITOSANITARIOS CON BASE EN LOS TRATADOS COMERCIALES, EL
ORIGEN Y DESTINO SEGUN LAS NORMAS DE COMERCIO EXTERIOR VIGENTES Y LAS POLITICAS DE
LA ORGANIZACION.

Total aprendices
Nombre del
No. Ficha Municipio
programa | Matriculados | Cancelados Retiro
Voluntario
Lider de Tecnédlogo l
. [ Popayan —
12. fichay en 50 0 2
Modalidad
orientacidon | negociacion
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NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 2764 - COSTEAR LA CADENA DE APROVISIONAMIENTO, |
DISTRIBUCION Y TRANSPORTE DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS DEL PLAN |

LOGISTICO.

R1: 22932 - ANALIZAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO FINANCIERO INTERNACIONAL PARA
TOMAR DECISIONES FRENTE A LA IMPORTACION Y EXPORTACION A PARTIR DE LA SIMULACION DE
LA OPERACION TENIENDO EN CUENTA EL COMPORTAMIENTO DE DIVISAS A MEDIANO Y LARGO
PLAZO.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR
DEL MERCADQ, IDIOSINCRASIA, CULTURA Y NECESIDAD DE LOS CLIENTES.

R1: 22926 - ESTABLECER LOS ESTANDARES DEL CANAL DE DISTRIBUCION TENIENDO EN CUENTA
LAS NORMAS LEGALES, EL NUMERO DE PEDIDOS, CANTIDAD DE UNIDADES COMPRADAS,
VENDIDAS Y DEVUELTAS, POR CADA CANAL EN UN TIEMPO DETERMINADO DE ACUERDO CON LAS
CARACTERISTICAS DE LOS PRODUCTOS Y/O SERVICIOS, LA TECNOLOGIA, TIPO DE EMPAQUES,
PRECIO, FLETES SEGUN LAS POLITICAS IMPLEMENTADAS POR LA ORGANIZACION.

R2: 22927 - SELECCIONAR LOS CANALES TENIENDO EN CUENTA LA NATURALEZA DEL PRODUCTO Y
EL SEGMENTO DEL MERCADO, LAS VARIABLES EVALUADAS EN CADA CANAL ANALIZANDO EL
MERCADO, TAMANO, VOLUMEN, VENTA, COBERTURA Y CAPACIDAD FINANCIERA SIGUIENDO
PROCEDIMIENTOS EN LA REVISION DEL INFORME DE ACUERDO CON LA MEZCLA DE PRODUCTOS Y
LAS POLITICAS DE LA ORGANIZACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 3375 - DETERMINAR OPORTUNIDADES DE MERCADO DE
ACUERDO CON LAS TENDENCIAS DEL ENTORNQ Y LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

R1: 22892 - APLICAR LAS TECNICAS, METODOS Y PROCEDIMIENTOS DE EVALUACION DE IDEAS EN
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EL PROCESO DE SELECCION, DE ACUERDO CON LAS NECESIDADES DEL MERCADO EN RELACION |
CON EL USO Y BENEFICIO DEL PRODUCTO, APLICANDO TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS EXISTENTES |
QUE ESTEN DE ACUERDO CON LAS POLITICAS, NECESIDADES Y OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

R2: 22893 - ESTUDIAR EL NIVEL DE DESARROLLO, LA TENDENCIA DE CRECIMIENTO Y LOS POSIBLES
TRATADOS INTERNACIONALES CON OTROS MERCADOS, REGIONES O PAISES, PREVIAMENTE
SELECCIONADOS ANALIZANDO LAS CARACTERISTICAS ECONOMICAS, DE ESTABILIDAD POLITICA,
COMPORTAMIENTO LEGAL Y CULTURAL, ANTES DE DETERMINAR LA POSIBILIDAD DE INGRESO Y
DEFINIR EL AMBIENTE DE UN MERCADO QUE SE AJUSTE A LAS POLITICAS Y OBJETIVOS DE LA
ORGANIZACION.

R3: 22894 - EVALUAR LAS IDEAS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS FRENTE A LAS NECESIDADES Y
| REQUERIMIENTOS ESTABLECIDOS EN EL ESTUDIO DE MERCADO, TENIENDO EN CUENTA LAS
1 NECESIDADES, REQUERIMIENTOS, AJUSTANDO LAS IDEAS A LOS MERCADOS A PARTIR DELE
ANALISIS DE LAS VARIABLES DEL ENTORNO Y LAS BARRERAS DE ENTRADA TARIFARIAS Y NO
TARIFARIAS, QUE SE AJUSTEN A LAS NECESIDADES Y POLITICAS DE LA ORGANIZACION.

R4: 22895 - SELECCIONAR LAS IDEAS DE PRODUCTOS O SERVICIOS TENIENDO EN CUENTA LA
DISPONIBILIDAD ECONOMICA Y TECNOLOGICA QUE RESPONDEN A LAS NECESIDADES DEL
MERCADO EN RELACION CON EL USO Y BENEFICIO DEL PRODUCTO, A PARTIR DE LA CAPACIDAD
PRODUCTIVA Y OBIETIVOS TRAZADOS POR LA EMPRESA.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA:3390 - PROCESAR LA INFORMACION RECOLECTADA DE ACUERDO |
CON LOS MANUALES DE MANEJOS DE iNFORMACION. ‘

R1: 22922 - PROCESAR EL CONJUNTO DE DATOS CON EL APOYO DE TECNOLOGIAS DE LA

INFORMACION TENIENDO EN CUENTA LA AMPLITUD, PROFUNDIDAD DE CONTENIDOS,EL

 PROBLEMA Y OBJETIVOS DE INVESTIGACION SEGUN EL PLAN ESQUEMA BASICO DE PUBLICACION

| |

DE RESULTADOS. .

-| R2: 22923 - ANALIZAR LA INFORMACION A PARTIR DEL DESARROLLO DE ELEMENTOS DE LOGICA |

MATEMATICA Y LA APLICACION DE METODOS DE INFERENCIA ESTADISTICA PARA PROYECTAR LOS |
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DATOS CUANTITATIVOS SEGUN TECNICAS PROYECTIVAS.

R3: 22924 - REGISTRAR LA INFORMACION APOYADO POR TECNOLOGIAS DE INFORMACION
APLICANDO EL INGLES AL MANEJO INFORMATICO DE DATOS DENTRO DEL TIEMPO ESTABLECIDO
SEGUN EL PLAN DE INVESTIGACION Y LOS RESULTADOS OBTENIDOS.

R4: 22925 - CLASIFICAR LOS DATOS OBTENIDOS MEDIANTE LA ASIGNACION DE NUMEROS DE
FORMULARIOS DE ESTUDIO Y CODIGOS SEGUN RESPUESTA DE LOS DIFERENTES ITEMS DE
ACUERDO CON LAS VARIABLES Y PARAMETROS REQUERIDOS EN LA INVESTIGACION.

NOMBRE DE LA COMPETENCIA: 1 - PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO, CON
LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

R1: 38398 - RECONOCER EL ROL DE LOS PARTICIPANTES EN EL PROCESO FORMATIVO, EL PAPEL DE
LOS AMBIENTES DE APRENDIZAJE Y LA METODOLOGIA DE FORMACION, DE ACUERDO CON LA
DINAMICA ORGANIZACIONAL DEL SENA

R2: 38400 - GESTIONAR LA INFORMACION DE ACUERDO CON LOS PROCEDIMIENTOS
ESTABLECIDOS Y CON LAS TECNOLOGIAS DE LA INFORMACION Y LA COMUNICACION DISPONIBLES.

R3: 38403 - REDIMENSIONAR PERMANENTEMENTE SU PROYECTO DE VIDA DE ACUERDQ CON LAS
CIRCUNSTANCIAS DEL CONTEXTO Y CON VISION PROSPECTIVA.

R4: 38404 - CONCERTAR ALTERNATIVAS Y ACCIONES DE FORMACION PARA EL DESARROLLO DE
LAS COMPETENCIAS DEL PROGRAMA FORMACION, CON BASE EN LA POLITICA INSTITUCIONAL.

R5: 38406 - IDENTIFICAR LAS OPORTUNIDADES QUE EL SENA OFRECE EN EL MARCO DE LA
FORMACION PROFESIONAL DE ACUERDO CON EL CONTEXTO NACIONAL E INTERNACIONAL.

R6: 38408 - ASUMIR LOS DEBERES Y DERECHOS CON BASE EN LAS LEYES Y LA NORMATIVA
INSTITUCIONAL EN EL MARCO DE SU PROYECTO DE VIDA.

R7: 38411 - ASUMIR ACTITUDES CRITICAS , ARGUMENTATIVAS Y PROPOSITIVAS EN FUNCION DE |

LA RESOLUCION DE PROBLEMAS DE CARACTER PRODUCTIVO Y SOCIAL.
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CONTRATACION DE PRESTACION DE SERVICIOS PERSONALES

OBSERVACIONES DE LA SUPERVISION SOBRE LOS PRODUCTOS O ACTIVIDADES EJECUTADAS

(especificar de forma ejecutive un resumen sotre las actividodes jecutados por ef contratista, indi 35i 58 hon cumplido las mesas plentecdas)

SANCIONES: SI__ NO _L_/

CUMPLIMIENTO FRENTE A LA OBLIGACION A LA SEGURIDAD SOCIAL: SIAO_

GRADO DE SATISFACCION: EXCELENTE_l/ BUENO__ REGULAR__ INSUFICIENTE__

Atentamente,

RMA SUPERVISOR DEL CONTRATO

ADA LORENA CERON ROSERO
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